EXCELENCIA EMPRESARIAL

“No vendemos solo instalaciones:
ofrecemos proyectos que funcionan”

Jorge Arturo Gavilan director técnico de WD Energia

WD Energia aborda las fases de proyectos
renovables, desde desarrollo y construcciéon
hasta operacidon, con presencia en cuatro
mercados europeos y apuesta por el
almacenamiento. Hablamos con su director
técnico, Jorge Arturo Gavilan.

¢Como estd estructurada ac-
tualmente WD Energia y cud-
les son sus principales dreas de
negocio?

WD Energia tiene sedes en
Madrid y Cérdoba. Forma parte
de un grupo promotor presen-
te en Espafia, Portugal, Italia y
Rumania. Trabajamos en inge-
nieria, desarrollo, autoconsumo
y distribucién. Desde 2010, el
grupo ha invertido més de 252
millones de euros en 11 plantas
en Italia y Rumania (186 MWp)
y desarrolla 11 proyectos en Es-
pafia y Portugal (783 MWp).

El Departamento Técnico
abarca la promocién de pro-
yectos desde cero (greenfield),
tramitacién, ingenieria, cons-

“Una planta no se
disefna para el dia
de su conexion, sino
para funcionar con
fiabilidad durante
treinta aflos o0 mas”

truccion llave en mano (EPC),
puesta en marcha, operacién
y mantenimiento. También in-
corporamos almacenamiento
en baterifas (BESS), para hibri-
dacién industrial y utility sca-
le, y proyectos independientes
(stand-alone).

¢Qué filosofia define a WD
Energia y como se refleja en sus
proyectos?

Queremos que la energia lim-
pia sea una solucién real, ren-
table y duradera. Una planta no
se disefia para el dia de su co-
nexién, sino para funcionar con
fiabilidad durante treinta afios o
mas. Exige rigor técnico, equipos
de primer nivel, disefios optimi-
zados, seguridad e integracion
en el entorno.

¢Queé soluciones ofrece la com-
pania y a qué tipo de clientes se
dirige principalmente?
Ofrecemos sistemas residen-
ciales compactos, autoconsumo
para empresas e industrias, plan-
tas solares y almacenamiento co-
nectado a red para productores,
fondos y utilities, y suministro de

modulos y equipos para instala-
dores y distribuidores, con res-
paldo de fabricantes de referen-
cia. También acompafiamos los
activos con operacion y manteni-
miento (O&M) y gestién de acti-
vos. Conocemos esa fase: somos
propietarios de plantas.

¢Qué aporta a un cliente con-
tar con WD Energia para todas
las fases de un proyecto ener-
gético?

Un unico interlocutor y una
Unica responsabilidad. Muchos
problemas surgen entre disefio
y construccion, o entre tramita-
cién y conexidn a la red. Si un
mismo equipo acompaiia el pro-
yecto desde la viabilidad hasta la
operacidn, las decisiones son co-
herentes, los plazos se controlan
mejor y los riesgos se identifican
antes. El acceso y la conexién a
la red son el principal cuello de
botella. Conocer las subestacio-
nes, la coordinacién con sus titu-
lares y la tramitacién diferencia
un proyecto que se construye de
otro que se queda en el papel.

¢Qué oportunidades ofrecen
hoy las renovables en mercados
como Espafia, Portugal, Italia o
Rumania?

Son mercados en momentos
distintos. Espafia, maduro y con
fuerte instalacién fotovoltaica,
registra mas horas con precios
cero o negativos. La oportunidad
estd en generar mejor: hibridar

“Mas renovables
necesitan mas
flexibilidad. La
primera etapa de

la transicion fue
instalar generacion; la
siguiente consiste en
gestionarla”

con baterias, repotenciar y fir-
mar contratos de compraventa
de energia (PPA) a largo plazo.
Portugal tiene buen recurso solar
y un marco favorable al autocon-
sumo y al almacenamiento.
Italia combina precios eléc-
tricos elevados y apoyo a nueva
capacidad. Las subastas FER X y
el programa MACSE, con pagos
a largo plazo por disponibilidad
del almacenamiento, la sitian
entre los mercados de baterias
mas atractivos de Europa. Ru-
mania crece, con cientos de mi-
les de prosumidores y proyectos
solares hibridos impulsados por
fondos europeos. La experiencia
permite trasladar aprendizajes.

¢Qué estd impulsando actual-
mente la demanda de autocon-
sumo fotovoltaico entre empre-
sas y particulares?

El precio y la incertidumbre
del coste eléctrico impulsan el
autoconsumo: producir parte de
la energia aporta previsibilidad.
La bajada del coste de médulos
y baterias acorta el retorno. En
las empresas pesa la descarbo-
nizacion, que reclaman clientes,
cadenas de suministro y finan-
ciadores.

Hay dos factores nuevos. Tras
el apagén ibérico de abril de
2025, muchos usuarios valoran

la autonomia que ofrecen las
baterias ante fallos de red. Ade-
mds, el almacenamiento permi-
te recortar picos de demanda y
reducir la potencia contratada.
Ya no se pregunta “cuantos pa-
neles caben en mi cubierta”, sino
“cémo gestiono mejor mi ener-
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¢Qué papel tendrdn el almace-
namiento, las microgrids y la
gestion inteligente en el futuro
de las renovables?

Un papel central: mas renova-
bles necesitan mas flexibilidad.
La primera etapa fue instalar
generacion; la siguiente, gestio-
narla. Con mucha fotovoltaica ya
hay vertidos y precios muy bajos
al mediodia, mientras la deman-
da se desplaza a la tarde y la no-
che. Las baterias trasladan esa
energia y permiten participar en
los servicios de ajuste. No plan-
teamos ninguna planta nueva sin
estudiar su hibridacién.

Las microgrids serdn clave
en industrias, islas y zonas con
redes débiles. Los sistemas de
control y el software de opti-
mizacién extraerdn el maximo
valor de cada kilovatio. La re-
gulacién debe acompaiiarlo. Te-
nemos alianzas con fabricantes
e integradores para 216 MWh
en hibridaciones ya cerradas
con sistemas BESS para utilities
e industria. WD Energia aporta
desarrollo local y EPC.

En un sector cada vez mds com-
petitivo, {qué diferencia a WD
Energia de otros operadores?

Sobre todo, la trayectoria, la
capacidad técnica y la cercania.
Llevamos mas de quince afios
en el sector y hemos trabaja-
do como inversores, consulto-
res, constructores y operadores.
Nuestro equipo de ingenieria
asume proyectos complejos de
principio a fin con la agilidad de
una empresa mediana.

La relacién directa con fabri-
cantes aporta seguridad de su-
ministro, plazos ajustados y res-
paldo técnico. En cuatro paises,
acompafiamos a clientes interna-
cionales con un equipo multilin-
glie. No vendemos solo instala-
ciones: ofrecemos proyectos que
funcionan y rinden lo prometido
durante toda su vida util.

wdenergia.com



