LA IMPRESION 3D REDEFINE
LA ODONTOLOGIA DIGITAL

SprintRay integra hardware,
software, materiales y
soporte para simplificar la
fabricacion dentaly acercar
la odontologia en el mismo
dia a clinicas y laboratorios.

a digitalizacién de la odonto-

logia avanz6 durante anos de

forma desigual: mientras los

escaneres intraorales permi-

tian capturar cada vez mejor la
informacién del paciente, la fabricacion
de restauraciones y dispositivos seguia
dependiendo en muchos casos de proce-
sos analdgicos, tiempos de espera y una
sucesion de pasos entre clinica y labo-
ratorio.

SprintRay naci6 en California en 2014
para cerrar esta brecha y trasladar la fa-
bricacion 3D al entorno cotidiano de los
profesionales dentales. “Identificamos
un cuello de botella critico: la odontolo-
gia avanzaba hacia la digitalizacién me-
diante los escaneres intraorales, pero la
fase de fabricacién seguia anclada en mé-
todos analégicos, lentos y fragmentados”,
explica Alejandro Garcia Gali, Business
Development Manager Iberia de Sprin-
tRay. Una década después, la compania
ha evolucionado desde la fabricacién de
hardware de alta precisién hasta desa-
rrollar un ecosistema integral basado en
cuatro pilares: impresoras, software, ma-
teriales y soporte especializado.

El objetivo es que la tecnologia deje de
ser un elemento aislado y pase a integrar-
se en el flujo de trabajo, porque, para una
clinica, incorporar diseno y fabricaciéon
3D permite resolver tratamientos senci-
llos o urgentes en el mismo dia.

Para los casos mas complejos, el labo-
ratorio mantiene un papel esencial como
socio experto, pero la colaboracién deja
de depender del envio fisico de impresio-
nes y de los tiempos asociados a la logis-
tica tradicional.

UNA NUEVA RELACION ENTRE
CLINICAY LABORATORIO

“La fabricacion 3D in-house no busca
sustituir al laboratorio, sino crear una

“La fabricacion

3D in-house no

busca sustituir al
laboratorio, sino crear
una colaboracion
verdaderamente
infegrada y en tiempo
real”

colaboracién verdaderamente integra-
da y en tiempo real”, subraya Alejan-
dro Garcia. La clinica puede realizar el
escaneado, enviar inmediatamente los
datos y trabajar con el protésico para
desarrollar el diseno digital. A partir de
ahi, la restauracién puede fabricarse en
la propia clinica bajo su supervisioén o se-
guir el recorrido inverso cuando el caso
requiere otros servicios del laboratorio.

Esta conexién exige que ambos tra-
bajen dentro de un entorno tecnolégico
compatible, de ahi la apuesta de Sprin-
tRay por una solucién end-to-end que
retine software en la nube impulsado
por inteligencia artificial, resinas bio-
compatibles, impresoras y protocolos
estandarizados de posprocesado. Todo
para reducir errores de interpretaciony
repeticiones, al tiempo que odontélogo
y protésico pueden concentrarse en su
aportacion clinica y técnica. “La clinica
y el laboratorio necesitan hablar exac-
tamente el mismo idioma tecnolégico”,

explica Alejandro Garcia. La integra-
cién permite trasladar un disefio rea-
lizado por el protésico a la fabricacion
local manteniendo la precision prevista
y agilizando un proceso que tradicio-
nalmente podia prolongarse durante
varios dias.

Pero acercar la fabricacion 3D a la
clinica implica también reducir su com-
plejidad. SprintRay ha orientado parte
de su desarrollo a automatizar tareas
mediante inteligencia artificial para
que el usuario no necesite convertirse
en especialista en diseno o programa-
cion 3D. El profesional escanea y el sis-
tema puede parametrizar automatica-
mente elementos como los soportes o
los ajustes necesarios para la impresion.

‘La clave ha sido
eliminar la complejidad
tecnologica mediante
la automatizaciéon y la
Inteligencia Arfificial”

REMITIDO

CONTENIDO DESARROLLADO
POR GRUPO HORO

Los protocolos cerrados de posprocesa-
do completan ese flujo y reducen al mi-
nimo la manipulacién de resinas. “La
clave ha sido eliminar la complejidad
tecnolégica mediante la automatizacion
ylaIA. No queriamos que el odont6logo
o el auxiliar tuvieran que convertirse
en ingenieros de disefio o expertos en
programacion 3D”, senala el Business
Development Manager Iberia.

ESPECIALIZACION COMO

PILAR DE CRECIMIENTO

SprintRay desarrolla sus soluciones es-
pecificamente para odontologia, man-
tiene una inversion constante en I+D y
ciencia de materiales y acompana la in-
corporacion de la tecnologia con forma-
cién y soporte. Ademas, las resinas bio-
compatibles propias han ido ampliando
los tratamientos que pueden abordar-
se mediante fabricacién aditiva. “No
vendemos maquinas, acompanamos la
transformacion digital del profesional”,
resume Alejandro Garcia. Esa filosofia
adquiere especial importancia en mer-
cados como Espana, donde SprintRay
encuentra clinicas y laboratorios con
un elevado nivel de cualificaciéon y una
creciente disposicién a incorporar nue-
vos flujos digitales. Europa constituye,
de hecho, uno de los mercados estraté-
gicos para el crecimiento internacional
de la compania.

El siguiente salto vendra determina-
do por la convergencia de varias tecno-
logias: SprintRay prevé que los labora-
torios refuercen su papel como centros
de servicios y diseno digital, conectados
con clinicas capaces de asumir local-
mente determinados trabajos urgentes
o de alta rotacion. A ello se suma la evo-
lucién de la propia inteligencia artificial,
que permitirad acelerar el disefo y la
segmentacion de imagenes y reducir los
cuellos de botella entre ambos actores.

La tercera pieza sera la evolucion de
los materiales que, con el desarrollo de
nuevas resinas biocompatibles, buscan
ampliar la fabricacion de restauraciones
definitivas con propiedades estéticas y
mecanicas cada vez mas préximas a las
del diente natural.

El resultado es una odontologia en la
que determinados tratamientos pueden
pasar del escaneado a la restauracion fi-
nal en una sola sesion. “Transformamos
el concepto de same-day dentistry en un
estdndar rentable y accesible”, concluye
Alejandro Garcia Gali, Business Develo-
pment Manager Iberia.
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