INMOBILARIA

Remitido

“lbiza tiene una combinacion dificil de replicar:
oferta limitada y demanda internacional”

Dositeo Paz CEO de LC GROUP

biza refuerza su posicién

como uno de los grandes des-

tinos internacionales del in-

mobiliario de lujo con la lle-

gada de Polo Properties, que
abre una nueva etapa en la isla
de la mano de LC GROUP Una
alianza que combina la expe-
riencia y proyeccién internacio-
nal de una marca especializada
en el segmento de lujo con el co-
nocimiento profundo del merca-
do ibicenco y de un cliente cada
vez mas exigente.

Al frente de este proyecto
se encuentra Dositeo Paz, CEO
de LC GROUEB quien destaca la
importancia de unir ambas ca-
pacidades para ofrecer un ser-
vicio basado en la cercania, la
discrecién y la atencién perso-
nalizada. En un mercado mar-
cado por la escasez de producto,
la demanda internacional y una
creciente selectividad del com-
prador, la nueva firma aspira a
aportar una visién integral y un
acompafiamiento personalizado
en cada operacion.

¢Qué ha motivado a Dositeo
Paz a asociarse con Polo Pro-
perties para liderar la apertu-
ra de su nueva franquicia en
Ibiza?

La decisidon nace de nuestra
experiencia previa en Ibiza. Des-
de LC GROUP conocemos la isla
y al cliente premium, y vimos
en Polo Properties un socio con
nuestra misma vision: excelen-
cia, cercania y relaciones a largo
plazo.
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¢Qué valor diferencial aporta
Polo Properties en Ibiza?

La combinacién de una mar-
ca internacional especializada en
lujo con el conocimiento local de
LC GROUP No venimos simple-
mente a comercializar propie-
dades, sino a ofrecer un servicio
muy personalizado, discreto y
orientado a resultados.

¢Qué cliente y propiedades es-

tdn impulsando el ultra-lujo?
Principalmente, un cliente in-

ternacional de alto poder adqui-
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sitivo que busca privacidad, ca-
lidad y propiedades singulares.
Villas, fincas excepcionales y vi-
viendas turnkey en ubicaciones
privilegiadas concentran buena
parte de la demanda.

¢Como trasladan su filosofia al
servicio al cliente?

Con atencion personalizada,
discrecién y trabajo en equipo.
En este segmento, cada cliente
es diferente y nuestro objetivo es
anticiparnos a sus necesidades y
simplificar todo el proceso.

POLO PROPERTIES IBIZA

Carrer Bartolome Vicente Ramon , 10 (Despacho 2) 07800 Ibiza Spain.

i 15

LC GROUP apuesta
por combinar el
alcance internacional
de Polo Properties
con su profundo
conocimiento del
mercado ibicenco.

¢Como se combina la dimen-
sioén internacional de Polo Pro-
perties con el conocimiento de
Ibiza?

Es precisamente la fortale-
za de la alianza: Polo Proper-
ties aporta experiencia, marca
y proyeccidén internacional; LC
GROUP aporta conocimiento de
Ibiza, relaciones y experiencia
empresarial en la isla.

¢Como serd el acompanamien-
to a propietarios e inversores?

Integral. Queremos acompa-
fiarlos antes, durante y después
de cada operacién, coordinando
las necesidades inmobiliarias, ju-
ridicas, fiscales y técnicas y apro-
vechando también las capacida-
des de las distintas dreas de LC
GROUP

POLO
PROPERTIES, LUJO
CON VOCACION
INTERNACIONAL

Polo Properties es una
marca especializada en el
sector inmobiliario de lujo
que combina experiencia,
conocimiento y una clara
vocacion internacional.

Su historia empresarial se
remonta a 1968, mientras
que la marca Polo Properties
nace en 2023 bajo el
liderazgo de David Scheffler,
profesional con mas de

25 afos de trayectoria

en el sector inmobiliario
internacional. Su propuesta
pone a las personas en el
centro, tanto propietarios

y compradores como
profesionales, y apuesta por
un servicio personalizado

y orientado a acompafar
proyectos inmobiliarios
residenciales de alto nivel.
La compariia desarrolla
ademas un modelo de
franquicia internacional con
presencia en destinos como
Paris, Costa Azul, Madrid,
Mallorca, Ibiza, Italia, Miami,
Nueva York, California,
Mauricio y Dubai. Su filosofia
se apoya en valores como

la excelencia, el know-how,
el trabajo en equipo y la
atencion personalizada.

¢Como valora actualmente el
mercado prime de Ibiza?

Con optimismo y prudencia.
Ibiza mantiene una combinacién
dificil de replicar: oferta limita-
da, demanda internacional y un
enorme atractivo global. El com-
prador es ahora mas selectivo, lo
que favorece a los proyectos que
aportan verdadero valor y profe-
sionalidad.

Gabriela Fernandez
Office Manager de Ibiza y Formentera
polo-properties.com




