Domingo Sampedro CEO de Lirio Bionics

“Me imagino a Lirio restaurando la
movilidad a quienes la han perdido”

omingo Sampedro, CEO
de Lirio Bionics, explica
el origen de la startup,
su apuesta por la tecno-
logia deep tech, sus apli-
caciones médicas y de defensa y
sus planes de crecimiento.

¢Como nace el proyecto y qué
problema busca resolver?

Desde pequefio soy muy aficio-
nado a las peliculas y los videojue-
gos de ciencia ficcién, sobre todo
a los que aparecen robots, como
Ratchet & Clank, Jak and Daxter,
Star Wars o Big Hero 6. Uno de
mis personajes favoritos siempre
ha sido Anakin, al que le cortan
un brazo y le ponen una mano ro-
bética. Cuando llegué al instituto
tuve curiosidad por saber cémo
se hacian estas prétesis en la vida
real. En lugar de encontrarme con
la tecnologia futurista de las peli-
culas, me encontré con un sector
atn incipiente, con dispositivos
algo mejores que el garfio de Pe-
ter Pan, aunque con una utilidad
parecida. Fue entonces cuando
imaginé el futuro que hoy estamos
construyendo en Lirio Bionics. Las
proétesis de mano robdticas no solo
carecen de la tecnologia que sus
usuarios merecen, sino que ade-
mas tienen un coste elevado que
impide acceder a ellas.

¢£Qué hace diferencial a su pro-
puesta?

Nosotros no somos una empre-
sa protésica, somos una empresa
de deep tech multisectorial. Parti-
mos de entender el problema de
fondo: no basta con saber enun-
ciarlo, hay que entender su se-
mantica y tener ese grado de em-
patia que nos ponga en la piel del
otro. A partir de ahi, dimensiona-
mos la complejidad, abstraemos
sus capas y lo descomponemos en
problemas mds sencillos. Hemos
encontrado problemas que hasta
ahora nadie se habia planteado.

En salud no podemos sacar un
MVP como en otros sectores: hay
decenas de normativas, pruebas
de laboratorio, comités éticos,
ensayos preclinicos y clinicos,
con costes de miles o decenas de
miles de euros y plazos de meses
o afios. Uno de los mayores dolo-
res que generan una brecha entre
usuarios y empresas del sector
son los costes. Le hemos dado la
vuelta al negocio haciendo que los
usuarios no sientan que pagan por
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una maquina con fecha de caduci-
dad, sino que invierten en innova-
cién y desarrollo, en el futuro, dia
a dia, al mismo tiempo que nos
convertimos en una de las solucio-
nes mas accesibles del mercado.

¢Qué aplicaciones tienen fuera
del dmbito sanitario?

Hemos visto la oportunidad de
aportar valor en mds de un area
utilizando el mismo dispositivo.
Nuestras manos estan especializa-
das en la manipulacién y hemos
abierto un area para incorporarlas
en AGV para desactivar artefactos
explosivos a distancia, incluso en
zonas de dificil acceso. Nuestro
objetivo es proporcionar una in-
fraestructura mas sosegada, mas
analitica y con menos riesgo para
todas las personas que salvaguar-
dan nuestra seguridad.

¢Qué ha supuesto el apoyo del
CDTI-NEOTEC?

Es un factor diferencial. Es-
tés enfrentando tu proyecto ante
agentes expertos que analizan mi-
les de proyectos todos los afios.
No solo valoran la tecnologia,
sino también cémo la vas a desa-
rrollar, el plan de empresa y los
apoyos con los que cuentas. He-
mos podido consolidar un equi-
po a tiempo completo, contratar
empresas y ejecutar un plan para
llegar al mercado en los proximos
dos afos. Gracias a este hito, es-
toy viviendo un suefio, uno muy
laborioso pero igualmente bonito.

éComo han logrado avanzar tan
rdpidamente?

Aunque la empresa apenas
tenga un afio y medio, se lle-
va investigando sobre esta pro-

Lirio Bionics ha
desarrollado seis
prototipos y un
producto minimo
viable y ha identificado
mas de 900 usuarios
potenciales

blemdtica desde hace casi siete
aflos. Antes de fundarla, estuve
dos o tres aflos asistiendo a even-
tos relacionados con el empren-
dimiento, conociendo a la gente
que forma parte del ecosistema y
formandome como ejecutivo, ya
que soy ingeniero y tenia ciertas
carencias en administracion, fis-
calidad y finanzas. Siempre he
estado rodeado de gente muy va-
lida que me ha sabido orientar.
No solo vale con lanzarse a la
piscina: estar preparado, sentirte
seguro y estar bien acompafiado
es esencial.

¢Cudles son los proximos hitos
que se plantean?

Hasta ahora estamos cum-
pliendo los hitos establecidos en
el plan de empresa presentado al
CDTIL El proyecto contempla una
inversion total de 385.000 euros,
de los cuales 325.000 son finan-
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ciados mediante la ayuda. Gracias
al apoyo de SODIAR, hemos po-
dido reducir significativamente
las necesidades de financiacién
durante esta fase.

La ronda de inversién que abri-
remos en septiembre tiene un
doble objetivo: completar el pro-
yecto NEOTEC sin limitar nues-
tro ritmo de desarrollo y acelerar
la entrada al mercado, reforzar
el equipo, ampliar nuestras ca-
pacidades tecnoldgicas e iniciar
la expansién internacional, con
especial foco en Europa y Amé-
rica. A largo plazo, queremos li-
derar un consorcio internacional
de aproximadamente 12 millones
de euros para desarrollar nuestro
primer gran proyecto de neuroin-
genieria entre 2028 y 2029.

¢Qué perfil de inversor desean
captar?

Buscamos inversores con vi-
sién de medio y largo plazo que
comprendan las particularidades
de una empresa deep tech y del
sector de los productos sanita-
rios. Nos interesan business an-
gels, family offices, fondos es-
pecializados en salud, impacto,
tecnologia o aplicaciones duales,
asi como inversores corporativos
que puedan aportar experien-
cia, contactos, conocimiento re-
gulatorio y acceso a hospitales,
industria o canales de distribu-
cién. Lirio Bionics representa
hoy una oportunidad atractiva
porque se encuentra en un pun-
to de inflexién. Hemos pasado de
la conceptualizacién a desarrollar
seis prototipos y un producto mi-
nimo viable, contamos con una
tecnologia en fase de validacién,
hemos identificado mds de 900
usuarios potenciales y dispone-
mos de un primer grupo de mds
de diez early adopters. Ademds,
estamos preparando pilotos con
entidades hospitalarias y traba-
jando en los procesos necesarios
para obtener el marcado CE.

¢Donde imagina a Lirio Bionics
dentro de cinco afos?

Me la imagino generando buen
impacto, de calidad. Alta tecnolo-
gia creada de forma responsable,
no invasiva con el usuario, capaz
de restaurar la movilidad a quie-
nes la han perdido o de aumentar
las capacidades fisicas de aquellos
que han nacido con una agenesia.
Me imagino a Lirio mas que como
una empresa que factura a sus
clientes, como una comunidad
en la que usuarios e investigado-
res entendemos cudl es la mejor
forma en la que podemos aportar
y aprender los unos de los otros,
colaborando mano a mano de una
forma cordial y profesional.
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