CASO DE EXITO EMPRESARIAL

Paginas especiales

TRC preve alcanzar los 150 millones de euros
de facturacion en 2027

TRC consolida su
crecimiento en defensa
y ciberseguridad con
nuevos contratos
estratégicos y expansion
territorial. Hablamos
con su presidente,
Alfredo Estirado.

Pregunta. En solo tres aiios, TRC
ha duplicado su facturacion y casi
triplicado su plantilla. {Cuales
han sido las claves de este creci-
miento?

Respuesta. En TRC hemos apos-
tado por la creacién de productos
propios que garantizan la soberania
tecnoldgica en sectores estratégi-
cos como la seguridad y defensa,

y siempre basados en el talento de
nuestros equipos. Prueba de ello es
que actualmente tenemos en ejecu-
cién y en cartera proyectos por valor
aproximado de 100 millones en los
ministerios de Interior y Defensa.

A ello se suma una expansién
territorial planificada, con nuevas
delegaciones en Catalufia, Levante,
Castilla y Ledn, Andalucia, Galicia 'y
el Pais Vasco. La compaiiia supera
ya los 400 profesionales.

La compaiiia supera
los 120 millones de
euros de facturacion
y cuenta con mas de
400 profesionales

P. Tras mas de tres décadas de
trayectoria, ;cémo ha logrado

la compaiiia convertirse en un
referente en seguridad, ciberse-
guridad e inteligencia artificial?
R. Desde sus inicios, TRC ha bus-
cado anticiparse a las necesidades
tecnoldgicas de los sectores mas
exigentes. Esa evolucion nos ha
permitido pasar de la seguridad tra-
dicional a la ciberseguridad y a la
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Alfredo Estirado, presidente de TRC.

inteligencia artificial aplicada a entornos criticos. Hoy
desarrollamos soluciones para el control de fronteras,
sistemas de mando y control, tecnologias antidron y
plataformas UAV de uso dual. También impulsamos
proyectos de inteligencia artificial para el sector publi-
co, aplicados a la interaccién entre la Administracion
publica y la ciudadania, como la automatizacién de

la tramitacién de denuncias o de procesos relaciona-
dos con las tarjetas sanitarias de varias comunidades
auténomas.

P. ;Qué grandes proyectos o contratos han consoli-
dado el posicionamiento de TRC?
R. La expansion geogréfica nos ha permitido diversificar
la cartera, no solo en las administraciones publicas, tanto
en la Administracién General del Estado como de las ad-
ministraciones locales, sino también en el sector privado.
Por razones de confidencialidad no podemos dar
muchos detalles, pero tanto la Guardia Civil como
la Policia Nacional, incluida la Secritaria de Estado
de Seguridad del Ministerio del Interior, son clientes
relevantes en el drea de ciberseguridad de TRC y de
proteccién de fronteras.
El Ministerio de Defensa y los distintos ejércitos
también confian en nuestros servicios desde hace

TRC quiere reforzar su
posicion en defensa,
ciberseguridad y
tecnologias criticas
para la seguridad
nacional

afos, y actualmente estamos
prestando servicios de especial
importancia para ellos. En estos
momentos, se encuentra en
proceso de licitacién el nuevo
acuerdo de ciberseguridad del
ministerio y, desde TRC, confiamos
en que se renueven los servicios
gue ya estamos prestando y que se
amplien con nuevas capacidades.
En el sector privado, empresas
como El Corte Inglés, Aena,
Iberia, SGS, Pescanova, Simdn,
Kutxabank, ALK Abellé, Hotelbeds,
Orbea y Mapfre han confiado en
TRC para servicios relacionados
con la ciberseguridad.

P. ;Qué supone ser una de las po-
cas compaiiias 100 % espaiiolas
con protagonismo en sectores
estratégicos?

R. Creemos que la soberania tec-
noldgica es un factor cada vez mas
determinante y que nuestro capital
integramente espafiol nos permite
ofrecer garantias de independencia
y confianza en un contexto geopoli-
tico especialmente sensible.

P. ¢(Cudles son las prioridades del
plan estratégico?

R. Aspiramos a consolidarnos
como uno de los principales socios
tecnoldgicos espaioles en dmbitos
criticos para la soberania tecno-
I6gica y la seguridad nacional. En
este sentido, nuestro Plan Estra-
tégico 2030 fija como primer gran
hito alcanzar una cifra de negocio
de 150 millones de euros en 2027.
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