a gestidn de los envases

vive una transformacién

sin precedentes. La aper-

tura del mercado de los

Sistemas Colectivos de
Responsabilidad Ampliada del Pro-
ductor (SCRAP), unida a la entra-
da en vigor del nuevo Reglamento
Europeo de Envases y Residuos de
Envases (PPWR), estd redefinien-
do las obligaciones de las empresas
y la forma de afrontar el cumpli-
miento ambiental. En este nuevo
escenario, donde la competencia,
la innovacién y el acompafiamien-
to técnico adquieren un papel cada
vez mas relevante, Procircular ha
logrado ajustar sus tarifas gracias
a medidas de optimizacién y sim-
plificacion orientadas a mejorar la
eficiencia del sistema.

éPor qué las empresas no debe-
rian elegir un SCRAP tinicamente
por el importe de sus tarifas?

Porque la gestién de la Respon-
sabilidad Ampliada del Productor
(RAP) ha dejado de ser un mero
trdmite administrativo para con-
vertirse en una decisién estraté-
gica. La tarifa es importante, pero
representa solo una parte del valor
que puede aportar un SCRAP. Las
empresas necesitan un socio que
les ofrezca garantias de cumpli-
miento, seguridad juridica y capa-
cidad para acompaiarlas ante las
nuevas obligaciones del PPWR.
Elegir tinicamente por precio pue-
de ser una visién muy cortoplacis-
ta. Lo verdaderamente importante
es contar con un SCRAP que apor-
te conocimiento, experiencia y ca-
pacidad de respuesta para afrontar
con seguridad los retos presentes
y futuros.

¢Qué aspectos deberian valorar
las empresas para escoger el sis-
tema que mejor se adapte a sus
necesidades?

Lo primero es comprobar que
el SCRAP cuenta con autoriza-
cion definitiva y una estructura
sélida para asumir las obligacio-
nes de los productores. También
es importante que la tarifa RAP
esté calculada para cubrir los
costes reales asociados a la re-
cogida, transporte, clasificacion,
tratamiento y valorizacién de los
envases, tanto en el ambito de la

"La RAP ha dejado de serun
mero tramite administrativo”

Carmen Sanchez Garcia de Blas
Directora general de Procircular

Carmen Sanchez Garcia de Blas, directora general de Procircular, analiza
como esta evolucionando el sector, qué criterios deberian seguir las
empresas al elegir un SCRAP y los grandes retos de los proximos anos.

gestién municipal como en el de
la gestién privada, ya que esta es
la mejor garantia de un servicio
solvente y sin incertidumbres fu-
turas. Ademads, conviene valorar
la experiencia técnica del equipo,
la capacidad de asesoramiento,
la transparencia y el acompafa-
miento durante todo el proceso.
En Procircular apostamos por un
modelo cercano, en el que el cum-
plimiento normativo vaya siempre
acompafnado de asesoramiento
técnico personalizado.

La libertad de eleccion es una de
las novedades que trae esta nueva
etapa. cComo puede beneficiar a

las empresas y al propio desarro-
llo del sistema?

La competencia siempre ha sido
un motor de mejora. Favorece la
aparicion de nuevas propuestas de
valor, impulsa la innovacién y ani-
ma a todos los SCRAP a evolucio-
nar. Las empresas pueden elegir el
sistema que mejor responda a sus
necesidades y eso ya estd teniendo
efectos positivos: tarifas mas com-
petitivas, procesos mds sencillos y
nuevas iniciativas para mejorar la
reciclabilidad de los envases y la
recuperacién de materiales, entre
otros. También las administracio-
nes disponen de mas alternativas
para optimizar los modelos de

“No queremos
limitarnos a gestionar
obligaciones, sino
acompanar a las
empresas en todas
las decisiones
relacionadas con sus
envases”

“Los SCRAP
dejaremos de

ser vistos solo
como gestores de
obligaciones para
convertirnos en
socios estratégicos”

gestion. Nuestra experiencia in-
ternacional demuestra que, con
un marco regulatorio claro y una
supervision eficaz, la competencia
genera sistemas mas eficientes y
mejores resultados para empresas
y sociedad. Ademads, refuerza la
corresponsabilidad entre produc-
tores, SCRAP, administraciones y
entidades locales, un elemento
clave para seguir impulsando una
economia circular sélida y con vi-
sion de largo plazo.

La entrada en vigor del PPWR in-
crementard las obligaciones de
los productores. ¢Cudles serdn
los principales retos que debe-

rdn afrontar las empresas en los
proximos anos?

El PPWR supone un cambio
profundo porque desplaza el foco
desde la gestion del residuo hacia
el disefio del envase. Las empresas
deberdn prestar mucha mds aten-
cién a aspectos como la trazabili-
dad, la reciclabilidad, el contenido
en material reciclado, la reducciéon
de envases, la reutilizacion y las
nuevas obligaciones de gestion y
reporting. La gran diferencia es
que estos requisitos pasaran a con-
vertirse en condiciones de acceso
al mercado: los envases que no los
cumplan dejaran de poder comer-
cializarse. Esto obligara a revisar
disefios, materiales, procesos y ca-
denas de suministro. Anticiparse
dejard de ser una ventaja competi-
tiva para convertirse en una nece-
sidad. Por eso, disponer de un buen
asesoramiento serd tan importante
como cumplir con las obligaciones
administrativas y permitird trans-
formar las nuevas exigencias regu-
latorias en una oportunidad para
mejorar la competitividad y avan-
zar hacia modelos més sostenibles.

Procircular supera ya las 5.000
empresas adheridas. {Qué facto-
res explican este crecimiento?

Creo que las empresas buscan
confianza y ven que no queremos
limitarnos a gestionar obligaciones,
sino acompaflarlas en todas las de-
cisiones relacionadas con sus enva-
ses. Valoran contar con un equipo
cercano, especializado y con expe-
riencia en un entorno regulatorio
que cambia con rapidez.

Nuestro crecimiento responde
a esta forma de entender el ser-
vicio, pero también a la fidelidad
de nuestros clientes, que siguen
confiando en nosotros, y a las re-
comendaciones de quienes ya nos
conocen. Ademas, el respaldo del
grupo Reclay nos aporta una vi-
sion internacional que nos permite
anticipar cambios regulatorios y
ofrecer soluciones contrastadas en
otros mercados.

¢Como evolucionard el merca-
do de los SCRAP en los proximos
anos?

Estamos convencidos de que el
mercado evolucionard hacia mode-
los cada vez mas especializados y
con mayor valor afiadido. La cre-
ciente complejidad normativa hara
que las empresas necesiten inter-
locutores capaces de acompafar-
las y ofrecer soluciones adaptadas
a cada realidad. Al mismo tiempo,
la transparencia sera determinan-
te: los productores querran saber
cdmo se gestionan sus aportaciones
y qué resultados obtienen. Asi, los
SCRAP dejaremos de ser vistos solo
como gestores de obligaciones para
convertirnos en socios estratégicos
que acompaiflen a las empresas en
su transicion hacia una economia
cada vez més circular.

www.procircular.es



