CONSULTORES FINANCIEROS

Premier Corporate Group apuesta por un servicio
“Growth” para impulsar el crecimiento de las empresas

De izquierda a derechay abéjo arriba: Maite Lete, Osca

ras su fundacién hace

mas de ocho afios, Pre-

mier Corporate Group

ha ido creciendo en su

actividad y fortalecien-
do su presencia en el segmento
de firmas boutique de corporate
finance en Espafia, manteniendo
siempre su principal sefia de iden-
tidad: ofrecer un modelo de ase-
soramiento financiero a empresas
del mid market con la calidad y
profundidad propias de las gran-
des firmas, adaptado a cada em-
presa en particular y desarrollado
por profesionales con experiencia
directiva y empresarial.

La firma busca
consolidarse como
socio de referencia
de sus clientes,
combinando
asesoramiento
financiero y vision
estratégica en
momentos clave.

Premier Corporate
Group impulsa el
servicio “Growth”

para acompafar a
companias pequenas
y medianas en sus
procesos de desarrollo
y crecimiento.

Las tres lineas de negocio de la
firma —consultoria de direccidn,
asesoramiento en compraventa
de empresas y asesoramiento en
deuda— le han permitido ayudar
a empresas en momentos clave y
estratégicos de su desarrollo.

Un modelo integral
y personalizado

A lo largo de estos afios de
trayectoria, los servicios presta-
dos por la firma, con el objetivo
de desplegar un servicio comple-
tamente personalizado y a medi-
da, han requerido en ocasiones la
combinacién de sus tres lineas de
actividad.

, Luis de Aguillar y Miguel Arroyo

En estos casos, se trata de com-
pafiias que se encuentran en fase
de desarrollo y que necesitan un
asesoramiento financiero al mds
alto nivel que les permita revisar
su plan de negocio, velar por su
implementacion, alinear los inte-
reses de todos los stakeholders,
aprovechar oportunidades de cre-
cimiento inorgénico o de incorpo-
racion de socios que refuercen el
negocio, financiar de forma ade-
cuada las inversiones, fortalecer el
balance, entre otros aspectos.

El enfoque debe ser integral
y personalizado, cada cliente re-
quiere dedicacion individualizada,
debe sentirse especial y asi debe
percibirlo.

Impulso del servicio “Growth”

El éxito alcanzado en este tipo
de clientes ha llevado a Premier
Corporate a impulsar un nuevo
servicio “Growth” dirigido a com-
pafiias pequefias y medianas en
proceso de desarrollo, tanto em-
presas jévenes en fase de creci-
miento como compafiias consoli-
dadas que estan apostando por un
mayor tamafio. El objetivo de la
firma es crecer con sus clientes y
ser su socio de referencia en todos
los momentos clave.

El nuevo servicio se
basa en el andlisis,
diagnosticoy

definicion de un plan
de accién orientado al
crecimiento empresarial
y a objetivos concretos.

El servicio “Growth” comienza
con un adecuado andlisis, diag-
néstico y entendimiento de la
empresa en particular, a partir del
cual se identifican un conjunto de
areas de trabajo que cristalizan
en un plan de accién con medidas
concretas a implementar y objeti-
vos a alcanzar, cuyo denominador
comun es siempre apoyar el de-
sarrollo y crecimiento de la com-
paiia.

Una de las particularidades de
este servicio es el compromiso de
Premier Corporate y su alineacién
con los intereses del cliente, orien-
tdndose a la consecuci6n de resul-
tados y de los objetivos marcados.
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Premier Corporate Group

es una firma independiente
de corporate finance
especializada en el
asesoramiento a empresas
del mid market. Fundada por
profesionales con amplia
experiencia directiva, ofrece
soluciones en consultoria

de direccion, compraventa

de empresas, busqueda de
socios y asesoramiento en
deuda.

Su modelo boutique se basa
en el rigor técnico, la cercania
con el cliente y la busqueda
de resultados sostenibles.
Con sede en Madrid, trabaja
para posicionarse como la
firma de referencia en su
segmento, con un equipo que
combina talento joven y visiéon
estratégica, junto con un firme
compromiso con la excelencia
y el valor a largo plazo.

Generar impacto y
fidelizacion del cliente

Este nuevo servicio entronca
con la visién de la firma de gene-
rar impacto entre sus clientes y
fidelizarlos. Hoy ya no basta con
disponer de la solucién técnica: es
necesario saber escuchar, adaptar-
se a las necesidades del cliente y
aportar valor desde el primer mo-
mento.

El tejido empresarial espafiol se
caracteriza por la relevancia de las
pequefias y medianas empresas,
que, dado su menor tamafio, no
siempre pueden afrontar procesos
de crecimiento con las garantias
adecuadas, lo que les resta com-
petitividad frente a competidores
de mayor tamaifio.

Este perfil de compaififas, que
constituye la base del empleo en
Espaifia y el motor real de la econo-
mia, no recibe en ocasiones un ade-
cuado asesoramiento en materia
financiera y pierde oportunidades
que otras empresas de mayor tama-
flo si aprovechan. Desde Premier
Corporate se apuesta por apoyar a
estas empresas, que demandan un
servicio a medida y cercano.
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