INNOVACION EN TECNOLOGIA AGRICOLA

“Debemos vender sostenibilidad
en euros por hectarea”

IKOS Advanced defiende el uso de
datos e inteligencia artificial para
convertir el ahorro de agua, energia 'y
fertilizantes en rentabilidad medible
para el agricultor.

a tecnologia estd cambiando la gestion del
agua en el campo al sustituir decisiones
basadas en la rutina por decisiones apoya-
das en datos. IKOS Advanced monitoriza en
tiempo real la tensién hidrica del suelo, las
condiciones climaticas locales y el compor-
tamiento de cada parcela para calcular con
precision cuédndo y cuanto regar. “Los agricultores que
trabajan con nuestra plataforma han ahorrado el equi-
valente a mas de 7.000 piscinas

olimpicas de agua. En cultivos “El agricultor

como la sandia hemos medido profesional ya
ahorros de hasta el 73% por kilo- no riega por
gramo producido, y en lechuga,

costumbre:

de hasta el 78%. Son datos reales
y certificables. El agricultor profe-
sional ya no riega por costumbre:
riega porque el sistema le indica
cuél es el momento éptimo’
explica Joaquin Soriano, CEO de
IKOS Advanced.

riega porque
el sistema le
indica cual es
el momento
6ptimo”
Pregunta. ;Se puede hablar hoy de sostenibilidad sin
poner el foco en la rentabilidad?

Respuesta. No. Y quien lo intenta acaba perdiendo
los dos objetivos. La sostenibilidad sin retorno econé-
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mico es un discurso bonito pero
inviable en el campo. Lo que hemos
aprendido trabajando con mas de
4.000 usuarios en mas de 15.000
hectareas es que eficiencia y sosteni-
bilidad son, en la préctica, la misma
cosa. Usar menos agua reduce la
factura energética del bombeo.

Usar menos fertilizante ahorra coste
directo; hemos cuantificado mas

de 1.800 toneladas de fertilizante
ahorrados entre nuestros clientes.

El reto del sector es dejar de vender
sostenibilidad como valor abstracto
y demostrarla en euros por hectérea.
Cuando el agricultor ve ese nimero
en pantalla, la conversacién cambia
completamente.

P. ;Qué papel esta jugando la inte-
ligencia artificial en la agricultura
de hoy?

R. Un papel decisivo, pero hay que
ser precisos en qué significa eso.

En IKOS Advanced no usamos la

IA para hacer predicciones genéri-
cas: la usamos para convertir datos
reales de campo en decisiones.
IKOS Al funciona como una capa
permanente dentro de la plataforma;
siempre disponible, sin cambiar de
herramienta, con cinco agentes es-
pecializados trabajando en paralelo:
riego, clima, biologia, dispositivos y

Paginas especiales

<

Joaquin Soriano.
CEO de IKOS Advanced.

soporte. El agricultor abre el chat,
pregunta en lenguaje natural y recibe
una respuesta orientada a decidir, no
un volcado de datos. La diferencia
entre una IA que funciona y una que
no esta en la calidad del dato que la
alimenta. Por eso en IKOS lo cons-
truimos todo, desde el sensor hasta
la recomendacion.

P. ;Qué oportunidades abre el
emprendimiento tecnolégico en el
sector agroalimentario?

R. El agroalimentario es uno de

los sectores con mayor potencial
precisamente porque lleva décadas
de retraso digital. Este retraso es una
oportunidad enorme: el margen de
mejora es extraordinario y la deman-
da real existe. En Europa hay méas de
15.000 millones de euros pendientes
de digitalizar en agricultura profe-
sional, y la presién normativa, nueva
PAC, PERTE del Agua, exigencias de
sostenibilidad en la cadena de valor;
estan acelerando la adopcién de
forma irreversible. IKOS Advanced
es un ejemplo de lo que es posible:
nacida en Almeria, con hardware,
software e inteligencia artificial pro-
pios, operando hoy en mas de doce
paises y con 8 millones de euros de
inversion de Impact Bridge. Se puede
construir empresa, generar impacto y
hacerlo desde aqui.

Mas informacion
www.ikosadvanced.com




