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Las empresas buscan socios tecnologicos para
afrontarlaeradelalA

Juan Antonio Monge destaca la importancia de soluciones seguras, flexibles y preparadas para integrar la inteligencia artificial en las
organizaciones

EcoBrandse 7:00 - 22/06/2026

La transformacién digital de las empresas ha entrado en una etapa marcada por la inteligencia
artificial, la seguridad y la necesidad de adaptar la tecnologia a cada modelo de trabajo. Ya no
basta con incorporar dispositivos fiables: las organizaciones buscan soluciones que mejoren su
competitividad, simplifiquen la gestién y aporten valor durante todo el ciclo de vida
tecnolégico. Juan Antonio Monge, Country Product Manager B2B de ASUS Spain, explica que
la relacién entre las compaifiias y sus proveedores tecnolégicos ha evolucionado de forma clara.
“Si antes |a prioridad se centraba en disponer de dispositivos fiables y competitivos en precio,
hoy las organizaciones buscan soluciones integrales que contribuyan directamente a

j Itados de negocio”.

j su competitividad y sus r

La seguridad ocupa un lugar central en esa evolucion porque el aumento de las amenazas
digitales y las exigencias regulatorias en proteccién de datos obligan a las empresas a reforzar
sus infraestructuras. A la vez, los modelos hibridos de trabajo han elevado la demanda de
equipos mas versatiles, conectados y preparados para ofrecer una experiencia fluida dentro y
fuera de la oficina.

“Las organizaciones ya no buscan Unicamente un proveedor de hardw.

tecnolégicos capaces de asesorarlas y acompafiarlas en sus decisiones”

A estos factores se suma la inteligencia artificial, que esté generando una nueva necesidad de
dispositivos capaces de ejecutar cargas de trabajo con eficiencia, seguridad y alto rendimiento.
“Las organizaciones ya no buscan tinicamente un proveedor de hardware. Necesitan socios
tecnolégicos capaces de asesorarlas, acompaiiarlas en la toma de decisiones y ayudarles a
optimizar el coste total de propiedad de sus infraestructuras"”, destaca Juan Antonio Monge.

ASUS Business plantea este acompafiamiento como una relacion que va mas alla del suministro
de equipos. "Ser un aliado tecnolégico significa entender que cada organizacion tiene unos
objetivos, unos procesos y unos retos especificos”. Ese enfoque abarca desde la seleccion y el
despliegue inicial hasta la administracion, el soporte técnico y la renovacion de los dispositivos.

La inteligencia artificial marca una nueva etapa

La inteligencia artificial ha dejado de ser una tecnologfa experimental para convertirse en una
herramienta con aplicaciones reales en la actividad empresarial. "Muchas organizaciones ya han
superado la fase de exploracion inicial y estan avanzando hacia la implantacién de casos de uso
concretos en dreas como la gestion documental, la automatizacion de procesos, el anélisis de
informacién o la colaboracién”, explica Juan Antonio Monge. Este avance exige mantener el
control sobre la seguridad, la privacidad y la gobernanza de los datos. Aqui, los equipos
preparados para IA adquieren un papel relevante. “Los Al PCs incorporan capacidades de
procesamiento local que permiten ejecutar determinadas tareas de inteligencia artificial
directamente en el dispositiva”. Esto mejora el rendimiento, reduce la latencia y protege la
informacién sensible al disminuir la dependencia de recursos externos o de la nube.

La combinacién de CPU, GPU y NPU también abre nuevas posibilidades de productividad,
ién y asi: ia inteli para los usuarios. "Gracias a ello, las empresas
pueden aprovechar todo el potencial de |a IA de una forma mas eficiente, segura y sostenible”,

anade el Country Product Manager B2B de ASUS Spain.

“Los Al PCs permiten ejecutar tareas de inteligencia artificial directamente en el dispositivo,

mejorando rendimiento, sequridad y eficiencia”

Soluciones adaptadas para ganar eficiencia

Para Juan Antonio Monge, la innovacion no consiste en sumar herramientas, sino en facilitar el
trabajo diario. "La verdadera innovacion tecnoldgica no consiste en afiadir mas herramientas,
sino en hacer que el trabajo diario sea més sencillo, eficiente y natural para las personas”. Asi, la
automatizacién permite reducir tareas repetitivas y liberar tiempo para actividades de mayor
valor; al mismo tiempo, las soluciones basadas en IA mejoran la gestién de la informacion, las
reuniones, las comunicaciones internas y la creacion de contenidos.

Pero |a experiencia de usuario también resulta clave: "Cuando la tecnologfa es intuitiva, la
adopcion resulta mas rapida y la necesidad de formacién disminuye considerablemente”. Por
ello, la personalizacién es otro eje de la estrategia de ASUS Business, porque "no existen
dos organizaciones iguales. Cada empresa tiene una estructura, unos procesos, unos objetivos y
unas prioridades diferentes”, recuerda Juan Antonio Monge. “Las necesidades de una pyme, una
gran corporacién o una administracién publica requieren respuestas distintas”.

Esta adaptacion marcard también la evolucién de ASUS Business en los préximos afios, en los
que la compafila sequiré reforzando areas como la seguridad, la productividad, la gestion
inteligente de dispositivos y la sostenibilidad, siempre con una escucha activa del mercado y
una colaboracion estrecha con el canal y sus partners tecnolégicos. "Nuestra misién es ayudar a
las organizaciones a convertir la tecnologia en una ventaja competitiva", concluye Juan
Antonio Monge.

El valor del ecosistema tecnolégico

La estrategia de ASUS Business también se apoya en la colaboracién con el canal y los
integradores tecnolégicos. Para Juan Antonio Monge, esta red resulta clave para ofrecer una
experiencia completa y adaptada a cada organizacion. La combinacion de asesoramiento,
soporte especializado y conocimiento del cliente permite acompafiar mejor los procesos de
transformacion digital, algo indispensable en un mercado donde las necesidades cambian con
rapidez. "Contar con un ecosistema coordinado ayuda a anticipar demandas, simplificar
despliegues v garantizar que cada solucién encaje con los objetivos reales de la empresa®,
subraya Juan Antonio Monge, Country Product Manager B2B de ASUS Spain.

Producido por EcoBrands

Recomendados

ellL.conomista.es

20 Arios

Publicidad » Qi

m
bt

© Copyright Editorial Ecof

Politicz de Privacidad = = Canal de denuncias «


https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzLw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL21lcmNhZG9zLWNvdGl6YWNpb25lcy8=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2luZGljZS9JQkVYLTM1
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL21lcmNhZG9zL21lcmNhZG8tY29udGludW8=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2VtcHJlc2FzLWZpbmFuemFzLw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2Vjb25vbWlhLw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL3RlY25vbG9naWEv
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL3NhbHVkLWJpZW5lc3Rhci8=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2Vjb21vdG9yLw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2Vjb3VyYmFuLw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL29waW5pb24v
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2VtcHJlc2FzLWZpbmFuemFzLw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL25vdGljaWFzL2JhbmNhLWZpbmFuemFz
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL25vdGljaWFzL2VuZXJnaWE=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2Vjb3VyYmFuLw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL25vdGljaWFzL3RlbGVjb211bmljYWNpb25lcw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL25vdGljaWFzL2luZnJhZXN0cnVjdHVyYXMtc2VydmljaW9z
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL25vdGljaWFzL2luZHVzdHJpYQ==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2Vjb3JldGFpbC8=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2F1dG9yL0Vjb0JyYW5kcw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cDovL3d3dy5hc3VzLmNvbS8=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2JyYW5kZWQtY29udGVudC9ub3RpY2lhcy8xMzk0Mjk5NC8wNS8yNi9jb2NoZS1lbGVjdHJpY28tc2ktby1uby1hbmFsaXphbW9zLWEtZWZlY3Rvcy1wcmFjdGljb3Mtc3UtY29zdGUtcmVhbC15LWxhLWV4cGVyaWVuY2lhLWRlLXVzby1jb21wZW5zYS5odG1s
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2JyYW5kZWQtY29udGVudC9ub3RpY2lhcy8xMzk2MjYyMi8wNi8yNi9jYW5jZXItZGUtcHJvc3RhdGEtbGEtaW1wb3J0YW5jaWEtZGUtbGEtZGV0ZWNjaW9uLXByZWNvei1wYXJhLW1lam9yYXItZWwtZGlhZ25vc3RpY28teS1sYS1zdXBlcnZpdmVuY2lhLmh0bWw=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2JyYW5kZWQtY29udGVudC9ub3RpY2lhcy8xMzkxMzY3NS8wNS8yNi9sYS1udWV2YS1zYWx1ZC1pbm1lZGlhdGEtZGlnaXRhbC15LXByZXZlbnRpdmEuaHRtbA==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzLw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL3B1YmxpY2lkYWQv
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL3F1aWVuZXMtc29tb3Mv
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL25vdGljaWFzL25vdGljaWFz
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL3VsdGltYXMtbm90aWNpYXMv
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzLy9pbmRpY2UvSUJFWC0zNQ==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL3BvbGl0aWNhLWRlLXByaXZhY2lkYWQvaW5kZXgtMjAxOC0wNS0yNS5waHA=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL2F2aXNvLWxlZ2FsL2luZGV4LTIwMTgtMDUtMjUucGhw
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly9pbmdhZGUtcmVwb3J0aW5nLmNvbS9lZGl0b3JpYWwtZWNvcHJlbnNhLWhvbWUv
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZWxlY29ub21pc3RhLmVzL3BvbGl0aWNhLWRlLXByaXZhY2lkYWQvY29va2llcy0yMDE4LTA1LTI1LnBocA==

