
tar cada fase con criterio, detectar 
errores habituales y responder con 
solvencia cuando surgen dificulta-
des. En la práctica, esto permite al 
cliente tomar decisiones con más 
seguridad y evitar sobrecostes in-
necesarios.

A ello se suma una gestión 
más profesional y estructurada, 
con mejores sistemas de control 
de costes y mayor planificación, 
orientada a optimizar soluciones 
técnicas sin perder de vista la via-
bilidad económica del proyecto. 
“Llevamos más de 30 años cons-
truyendo, pero con una mentali-
dad totalmente actual en gestión, 
costes y ejecución. La experiencia 
sirve cuando te ayuda a hacer me-
jor las cosas hoy”, subraya el COO.

TRATO DIRECTO, CAPACIDAD 
TÉCNICA Y VISIÓN DE FUTURO

La relación directa con las com-
pañías es otro de los pilares del 
modelo de SERXAR. La compañía 
trabaja sin capas innecesarias, con 
una interlocución cercana que agi-
liza la toma de decisiones y permi-
te ajustar cada proyecto desde un 
criterio técnico y económico real.

La proyección de SERXAR pasa 
por consolidarse como partner 
de referencia para empresas que 
quieran implantarse o ampliar ac-
tividad en Cataluña. En esta línea, 

más directo y técnico, que permite 
controlar mejor plazos y calidad, 
así como ofrecer respuestas ágiles 
ante los imprevistos.

ESPECIALIZACIÓN 
INDUSTRIAL, EXPERIENCIA Y 
GESTIÓN ACTUAL

La compañía se ha especializa-
do en el desarrollo de naves indus-
triales de tamaño medio, en pro-
yectos que van aproximadamente 
desde los 1.000 hasta los 20.000 
m². “Este enfoque nos permite 
maximizar nuestra experiencia 
acumulada, mantener un control 
exhaustivo de cada obra y ofrecer 
un servicio cercano y ágil, siendo 
especialmente competitivos en este 
tipo de proyectos”, asegura Gerard 
Batlle.

La eficiencia de una nave no 
depende solo de su estructura o 
de sus acabados, sino también de 
cómo resuelve operativa, circula-
ciones, tiempos de implantación 
o capacidad de adaptación futura. 
Cuando estos aspectos están bien 
planteados, la nave responde me-
jor a las necesidades del negocio 
y mejora la rentabilidad de la in-
versión.

La experiencia acumulada des-
de 1991 aporta a SERXAR un co-
nocimiento real de obra, que se 
traduce en capacidad para ejecu-

L
a construcción industrial 
vive una etapa de máxima 
exigencia. El aumento de 
costes, la escasez de mano 
de obra cualificada y la ne-

cesidad de rapidez y fiabilidad obli-
gan a las empresas a buscar socios 
capaces de ejecutar con solvencia 
y reducir incertidumbres. En este 
contexto, SERXAR refuerza su po-
sicionamiento como partner de re-
ferencia en Cataluña, apoyándose 
en un modelo con medios propios 
y control directo del proceso, que 
permite reaccionar con rapidez y 
minimizar desviaciones durante la 
obra.

La diferencia aparece cuando 
arranca el proyecto y cada deci-
sión impacta en el coste, el calen-
dario y el resultado final. Ahí es 

donde SERXAR sitúa su propuesta 
de valor: una constructora que no 
se limita a coordinar, sino que eje-
cuta de forma directa y acompaña 
al cliente con criterio técnico y ca-
pacidad de respuesta.

Con sede en Granollers (Bar-
celona) y más de 30 años de tra-
yectoria, SERXAR es una empresa 
familiar que ha consolidado un 
modelo orientado a acompañar 
al cliente desde el inicio hasta la 
entrega. Disponer de equipos pro-
pios, maquinaria y capacidad di-
recta de ejecución permite actuar 
con más agilidad y mantener un 
seguimiento más preciso de cada 
fase. “No somos una constructora 
intermediaria. Somos ejecutores 
reales, y esto se nota en la capa-
cidad de anticiparnos, resolver y 
cumplir en obra”, señala Gerard 
Batlle, COO de SERXAR.

Mientras buena parte del mer-
cado ha evolucionado hacia mo-
delos muy externalizados, SER-
XAR reivindica un planteamiento 

también trabaja en modelos que 
integran suelo, proyecto y cons-
trucción, permitiendo a sus clien-
tes disponer de su nave con menos 
intermediarios y una ejecución ali-
neada con sus necesidades reales.

El valor oculto de disponer de equipos 
y medios propios en la construcción

Ziad Nassar  Deputy CEO de Huspy

Control, calidad, confianza y respuesta ágil 
son los pilares con los que SERXAR acompaña 
a las empresas en sus proyectos industriales, 
reduciendo riesgos, minimizando desviaciones 
y protegiendo la rentabilidad de la inversión.

Contar con equipos 
y medios propios 
permite reducir 
dependencias y 
reaccionar ante los 
imprevistos

SERXAR quiere 
consolidarse como 
socio técnico de 
referencia para 
empresas que buscan 
implantarse o crecer en 
Cataluña

EXCELENCIA EMPRESARIAL

www.serxar.com

Gerard Batlle, COO de SERXAR


