RENTING TECNOLOGICO EN 2025
IBERENT, LA MEJOR ALTERNATIVA
PARA ACCEDER A TECNOLOGIA

En 2025, el renting tec-
nolégico en Espana con-
tinda consolidandose
como una solucién estra-
tégica tanto para empre-
sas como para profesio-
nales auténomos. En un
contexto marcado por la
innovacién constante, la
automatizacion y la ne-
cesidad de una mayor
sostenibilidad, esta for-
mula de acceso flexible
a tecnologia gana cada
vez mas peso.

esde ordenadores y méviles

hasta soluciones completas de

infraestructura TI y software

especializado, el renting tecno-

l6gico se ha convertido en un
aliado clave en la transformacién digital.
Iberent Technology, ahora cumple dos
décadas de trayectoria, se posiciona
como uno de los actores mas influyentes
en este cambio.

DE TENDENCIA A NECESIDAD
EMPRESARIAL

Hace una década, el renting tecnold-
gico era un concepto incipiente. Hoy, for-
ma parte del nucleo estratégico de mu-
chas organizaciones. “El renting ya no es
una alternativa; es el modelo 16gico para
quienes buscan mantenerse competitivos
sin poner en riesgo sus recursos”, afirma
Thomas Imfeld CEO & fundador de Ibe-
rent Technology.

Desde la crisis sanitaria de 2020, el
renting ha permitido a miles de empre-
sas acceder a tecnologia puntera sin ne-
cesidad de acometer grandes inversiones.
Esta modalidad ofrece ventajas financie-
ras, operativas y fiscales, en un entorno
donde la flexibilidad y la capacidad de
adaptacién son vitales.

CIFRAS DE UN MERCADO
EN EXPANSION
Segun los ultimos datos, en 2024 el
renting tecnoldgico en Espafia alcanzé
una facturacién estimada de mds de 3.000
millones de euros, lo que supuso un creci-
miento del 9,2% respecto al afio anterior.
Este crecimiento se ha visto impulsado por
la demanda de soluciones en movilidad,
software especializado y plataformas.
Las PYMES siguen siendo el motor
del sector, representando aproximada-
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mente el 72% de las operaciones. Para
muchas de ellas, el renting supone una
via eficaz para digitalizarse sin compro-
meter liquidez, mientras que las gran-

des corporaciones utilizan esta férmula
para mantener actualizado su ecosiste-
ma tecnoldgico de forma escalable.

TENDENCIAS CLAVE EN 2025
1. Crecimiento constante: El merca-
do sigue creciendo a un ritmo del
8-10% anual, impulsado por la nece-
sidad de actualizacién tecnoldgica y
el auge de modelos basados en DASS
(Device as a service o pago por uso)
2. Movilidad y teletrabajo: Dispositi-
vos moviles, ordenadores portétiles
y tablets contindan liderando las so-
licitudes de renting, favorecidos por
la consolidacién del trabajo hibrido.
3. Infraestructura TI y cloud: Un
27% del mercado corresponde ya
al renting de soluciones de infraes-
tructura, incluyendo servidores, ci-
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CONTENIDO DESARROLLADO
POR GRUPO HORO

berseguridad y almacenamiento en
la nube.

4. Sostenibilidad tecnoldgica: Mds
del 45% de las empresas espafolas
considera la sostenibilidad un factor
decisivo al optar por renting. Ibe-
rent ha fortalecido su compromiso
con su Renting Circular, mediante
procesos de reacondicionamiento y
gestion responsable de equipos para
sus clientes, buscando la maxima efi-
ciencia cuidando el entorno.

5. Seguridad y automatizacion: La
creciente amenaza de ciberataques
ha hecho que muchas organizacio-
nes incluyan soluciones de seguridad
informatica dentro de sus contratos
de renting, junto con herramientas
de IA y automatizacion.

LA VISION DE IBERENT
TECHNOLOGY

“Desde Iberent hemos apostado por
un modelo integral de servicios, que se
adapta a las nuevas demandas del mer-
cado”, comenta Thomas Imfeld. El direc-
tivo destaca cuatro vectores que marca-
ran el rumbo del sector en los proximos
afios: la consolidacion del modelo DASS
(Device as a service o pago x uso); el
auge de tecnologias emergentes como IA,
RPA y big data; el refuerzo de la ciberse-
guridad como prioridad empresarial; y
la necesidad de flexibilidad en el acceso
a tecnologia frente a entornos de cambio
continuo.

Iberent se proyecta en
2025 como un referente
en soluciones de renting
para dar soporte al
canal de distribucién

de tecnologia y
equipamiento y ayudarle
a potenciar sus ventas

UN 2025 DE RESULTADOS Y
PROYECCIONES SOLIDAS

Gracias al dinamismo del mercado,
Iberent ha superado en 2024 sus obje-
tivos estratégicos de crecimiento, regis-
trando un incremento significativo en
nuevos contratos y renovaciones. “Nos
adaptamos a las necesidades cambiantes
de nuestros clientes, ofreciendo solucio-
nes escalables, flexibles y tecnoldgica-
mente avanzadas”, afiade Imfeld

Con un equipo altamente especiali-
zado y una plataforma tecnoldgica ro-
busta, gracias a la innovacién constan-
te, Iberent se proyecta en 2025 como un
referente en soluciones de renting para
dar soporte al canal de distribuciéon de
tecnologia y equipamiento para poten-
ciar sus ventas, ayudando a empresas de
todos los tamafios a evolucionar sin fric-
ciones ni inversiones desproporcionadas
aportandoles el médximo de confianza y
seguridad.
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