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~ CANEMBAL Y GLOBAL CORNER
MAS ALLA DE LA SEGURIDAD DEL PACKAGING

En un mundo donde la
experiencia del cliente
es clave y la competen-
cia es feroz, las solucio-
nes de empaque juegan
un papel mas crucial que
nunca

mpaquetar un producto para

ser enviado a la otra punta del

mundo no solo se trata de pro-

tegerlo durante el transporte,

sino también de transmitir la
identidad y los valores de la marca des-
de el momento en que el paquete llega
a las manos del cliente.

De este modo, el empaque adecuado
puede marcar la diferencia entre una sim-
ple transaccién y una experiencia memo-
rable que fomente la fidelidad del cliente.
Ademas, con la creciente conciencia am-
biental, existe una demanda creciente de
soluciones de empaque sostenibles que
equilibren la proteccién del producto con
la responsabilidad ambiental.

Inmersa en este contexto, se encuen-
tra Canembal, una empresa joven con
tan solo 6 afios de trayectoria en el sec-
tor de las soluciones de packaging. A pe-
sar de su corta vida, su apuesta firme por
brindar una atencién personalizada a
cada cliente, comprendiendo sus necesi-
dades especificas y proporcionando so-
luciones a medida que protejan sus pro-
ductos, realcen su imagen de marca y les
ayuden a destacarse en un mercado cada
vez mds competitivo, ha hecho que hoy,
Canembal y su marca Global Corner es-
tén presentes en 17 paises. “Hemos ex-
perimentado un crecimiento y una evo-
lucién significativos tanto en el sector
como en Canembal. Nos enorgullece de-
cir que hemos mantenido nuestra esencia
como una empresa joven y familiar con
valores arraigados en la tradicién, pero
también hemos demostrado una capaci-
dad excepcional para adaptarnos a un
entorno empresarial en constante cam-
bio”, explica Enrique Cénovas, CEO y
fundador de Canembal. “La creciente
conciencia ambiental ha impulsado una
demanda de soluciones mas sostenibles,
mientras que la digitalizacién ha revolu-
cionado la forma en que se disefian y dis-
tribuyen los envases. La globalizacién y
el auge del comercio electrénico han
creado nuevas oportunidades y desafios,
y Canembal ha respondido adaptdndose
a estas tendencias, ofreciendo soluciones
que combinan innovacion, sostenibilidad
y calidad. Mantenemos nuestro compro-
miso con la atencién personalizada a
cada cliente, comprendiendo sus necesi-
dades especificas”.

Enrique Canovas, CEO y fundador de Canembal

LA INTERNACIONALIZACION
DE GLOBAL CORNER

Global Corner es una empresa espe-
cializada en la fabricacion de cantoneras
de cartén, comprometida con sus clientes
independientemente del sector al que
pertenezcan: hortofruticola, alimentario,
packaging, quimico, industrial... Global
Corner ofrece soluciones de embalaje de
alta calidad que cumplen con los estan-
dares mas exigentes. “Desde nuestros
inicios intentamos alcanzar un standard
de alta calidad para que nuestro produc-
to sea el ideal para la perfecta proteccién
de cualquier tipo de producto que nece-
site permanecer 100% seguro”, asegura
Enrique Cdnovas.

La internacionalizacién en un mundo
globalizado es algo que ya damos por su-
puesto, pero muchas veces no nos para-
mos a pensar los motivos (mds alld del
aumento de beneficios). La expansion de
Canembal con Global Corner se produce
después de un exhaustivo andlisis de
mercado, pero también seleccionando
muy bien los mercados objetivo, asi como
una adaptacién de los productos y servi-
cios y del desarrollo de sus capacidades
internas, y siempre buscando el estable-
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“Mantenemos nuestro
compromiso con la
atencion personalizada
a cada cliente,
comprendiendo sus
necesidades especificas”

Los planes de futuro en
Canembal reflejan su
compromiso continuo

con la excelencia y la
innovacion, y por continuar
expandiendo sus marcas a
mas rincones del globo

cimiento de relaciones comerciales con
socios locales, como distribuidores, agen-
tes o socios de joint venture, para intro-
ducir sus productos y servicios en el mer-
cado objetivo de manera efectiva y
eficiente. “A través de este proceso, nos
esforzamos por establecer una presencia
sélida y sostenible en cada mercado in-
ternacional en el que operamos, mante-
niendo nuestro compromiso con la cali-
dad y la excelencia en todo momento”.

Pero la idea de expandirse internacio-
nalmente surgié como consecuencia del
deseo de la empresa de conseguir un cre-
cimiento sostenible y de explorar nuevas
oportunidades de mercado mds alld de
las fronteras locales. A ello influyd la sa-
turacién del mercado local; la diversifi-
cacién de riesgos; la identificacién de
demandas internacionales; y el acceso a
nuevos clientes y segmentos de mercado.
“Después de haber establecido una sélida
presencia en nuestro mercado local, nos
dimos cuenta de que para seguir crecien-
do necesitdbamos buscar nuevas oportu-
nidades fuera de nuestra area geografica
actual. Asi, no nos exponiamos a riesgos
significativos por depender exclusiva-
mente de un mercado local”.

Sin conformarse con los 17 paises en
los que estdn presentes, los planes de fu-
turo en Canembal reflejan su compromi-
so continuo con la excelencia y la inno-
vacion, y por continuar expandiendo sus
marcas a mds rincones del globo. “Que-
remos seguir siendo un referente en so-
luciones de packaging, adaptdndonos a
las demandas del mercado, explorando
nuevos territorios y superando las expec-
tativas de nuestros clientes en términos
de calidad, servicio y compromiso con la
sostenibilidad y la responsabilidad so-
cial. Nuestro objetivo actual es seguir
expandiéndonos internacionalmente.
Hemos estado trabajando en identificar
nuevos mercados, establecer asociacio-
nes estratégicas y adaptar nuestros pro-
ductos y servicios para satisfacer las ne-
cesidades de cada mercado. Estamos
comprometidos a mantener los mismos
estandares de calidad y servicio que nos
han llevado al éxito localmente. Creemos
firmemente en el potencial de crecimien-
to internacional y estamos dedicando
recursos significativos para asegurar
nuestro éxito en esta area clave”, conclu-
ye Enrique Céanovas, CEO y fundador de

Canembal.
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SOLUCIONES DE EMBALAJE PARA
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http://www.canembal.com

