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“Mitigamos los riesgos de la construccion
con seguros para el promotor”

JOSE MARIA ESTEBAN DIRECTOR NACIONAL DE PROMOCION INMOBILIARIA DE ORES & BRYAN

Ores & Bryan es uno de
los principales actores
en el mercado del
seguro de créditoy
caucion de la mano de la
compaiiia Mic Insurance.

¢Cudles fueron los origenes de la
empresa?

Ores & Bryan nace con la idea de
ser un referente en el mercado del
seguro de caucion y de crédito. Hoy
somos el corredor lider y un referen-
te en afianzamiento y seguros para
condicionantes de licencia, tanto en
promotor puro como en gestoras de
cooperativas.

¢Qué es Ores & Bryan y que valor
le aporta MIC?

Como parte del grupo SABSEG,
Ores & Bryan es uno de los principa-
les brékeres a nivel Ibérico. Nuestra
estrecha relacién con una empresa
lider y especializada en construccién

como MIC nos aporta capacidad y
saber hacer.

¢Cudl es la propuesta de valor de la
firma en el mercado asegurador?

Nuestra propuesta es la especiali-
zacion y la creacion de productos de
nicho, como el de afianzamiento en
cooperativas creado para el marco
del acuerdo, por ejemplo, con CON-
COVI, con la compaiia MIC. Ores
y Bryan aporta su departamento de
reaseguro de caucién, que permite
que proyectos elevados en capital
puedan salir adelante aunque ini-
cialmente tengan alguna dificultad
en su concrecion.

¢Qué productos ofrecen en riesgos
para empresas y particulares?
Dentro del grupo tenemos varias
areas de especializacion, como las
garantias necesarias para la promo-
cién inmobiliaria, las licitaciones
plblicas, empresas de trabajo tem-
poral, empresas de seguridad o ga-
rantias internacionales. En nuestra
web avalesyfianzas.com se pueden
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ver todos los productos y sectores
en los actuamos.

¢Cudles son las principales ga-
rantias que ofrecen dentro del
sector inmobiliario?

Hemos editado un libro de pro-
mocién junto a MIC Insurance que
recoge todo lo que podemos ayudar
en el sector, acompafiando al pro-
motor o cooperativa desde el mo-
mento que sefiala el suelo, hasta

que entrega las viviendas, mitigando
los diferentes riesgos con seguros a
medida. Ademds, hemos creado un
producto para que queden cubiertas
las viviendas una vez finalizada su
construccioén hasta su entrega a los
compradores finales.

¢Qué diferencia a la compaiia
de sus principales competidores?

Creo que hay tres aspectos que
nos diferencian: el primero es la

presencia directa en varios puntos
de Andalucia, Murcia, Cataluia,
Madrid o Galicia, ya que considera-
mos que la relacién personal mejo-
ra el servicio. El segundo aspecto es
nuestra apuesta por la tecnologia,
con herramientas y aplicaciones
como Oresnet, Caucionet y Avales-
net que facilitan la conectividad per-
manente con el cliente. En el caso
de Avalesnet 3.0, tenemos mas de
600 empresas que licitan ante la ad-
ministracién publica y utilizan esta
herramienta para emitir sus avales
en cuestion de horas para presentar-
se o adjudicarse concursos ptiblicos.
Por ultimo, destacaria nuestra inter-
nacionalidad, ya que acompafiamos
a nuestro cliente en diversos paises.

¢Cudles son los planes de futuro
de Ores & Bryan y de MIC Insu-
rance?

Nuestros planes son seguir sien-
do lideres en el servicio a la cons-
truccién y promocién en Espaiia,
dado que, la especialidad y expe-
riencia de ambas empresas nos per-
mite tener conocimientos que otras
firmas no tienen dentro del sector.
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