INMOBILIARIA

ENTREVISTA Nicolas Barilari CEO de Finaer

REMITIDO

"Nos diferenciamos porque brindamos beneficio tanto
a propietarios, inquilinos y agencias inmobiliarias”

Finaer es una multinacional de garantias de al-
quiler que cuenta con mas de 15 afios de expe-
riencia en el sector, y mas de 12.000 inmobiliarias
adheridas que operan a nivel global

inaer garantiza el alquiler

de viviendas, habitaciones,

locales y oficinas, y brinda

un respaldo total al propie-
tario, garantizando el cobro de su
renta sin limite y sin demora, in-
cluyendo toda la gestion legal en
caso de okupacién. Ademas, Fi-
naer es una empresa que facilita al
inquilino el acceso a una vivienda,
con menos requisitos y sin necesi-
dad de fianzas o garantias adicio-
nales, agilizando el proceso de se-
leccién de las agencias inmobilia-
rias, ampliando también su cartera
de clientes con perfiles internacio-
nales y de estudiantes. Asimismo,
recientemente ha incorporado dos
nuevos servicios: el pago en cuotas
de la garantia y el anticipo de ren-
ta, con el que los propietarios pue-
den adelantar hasta 12 meses de
renta, disponiendo asi de la liqui-
dez que necesitan. Conversamos
con Nicolas Barilari, su CEO.

cCobrar el alquiler es la gran pre-
ocupacion de los propietarios y
uno de los motivos por el que mu-
chas personas son reacias a poner
en el mercado su propiedad?

Por supuesto que, si uno desti-
na un inmueble al alquiler, lo ha-
ce para recibir el pago puntual de
las rentas. No obstante, estamos
observando que, si a la baja renta-
bilidad que hoy en dia rinden los
pisos en alquiler, le agregamos la
incertidumbre acarreada por posi-
bles faltas de pago, potenciales
ocupaciones o las limitaciones al
aumento de precios en un contex-
to de inflacién elevada, los propie-
tarios de inmuebles estan buscan-
do priorizar su paz y tranquilidad
al decidir no alquilar sus inmue-
bles.

Este es uno de nuestros desafi-
os en Finaer: lograr comunicar
que hay herramientas, como la
nuestra, que permiten mantener
la paz y tranquilidad y a la vez te-
ner el piso en alquiler.

En este sentido, Finaer se ha con-
solidado en el mercado espaiol
como un método seguro para ga-
rantizar el cobro, ;como funciona
vuestro servicio?

Nuestra empresa focaliza gran
parte de sus esfuerzos en forjar

una vision, mision y valores, siem-
pre enfocados en el cliente, al mis-
mo tiempo que implementamos la
innovacion y la calidad en todos
los servicios que ofrecemos. Otro
valor diferencial es la especializa-
ciéon que ofrecemos en el sector,
ya que somos una compafiia cen-
trada en un mono producto “La
garantia de alquiler”. Podemos
afirmar que somos la tinica em-
presa en Espaiia que pone en va-
lor y beneficia a las tres partes que
intervienen en el proceso de al-
quiler: propietarios, inquilinos y
agencias inmobiliarias.

¢En qué tipo de perfiles estdis es-
pecializados?

Estamos especializados en to-
do tipo de perfiles, tanto naciona-
les como internacionales, tengan
sus rentas dentro o fuera de Espa-
fla. Ademas, garantizamos perfi-
les de estudiantes, por lo que
cualquier persona que quiera al-
quilar una vivienda, independien-
temente de su situacién, puede
hacerlo gracias a Finaer. Valora-
mos cada caso en particular y rea-
lizamos un estudio del perfil del
inquilino, para que, en menos de
6 horas, pueda acceder a la vi-
vienda que desee.

Ademds, habéis afiadido un nue-
vo servicio: el anticipo de la renta
para propietarios. ; Qué nos pue-
des contar de él?

Si, asi es. Lanzamos este servi-
cio a principios de afio y ha sido
todo un éxito. Gracias al anticipo
de renta, todos nuestros propieta-
rios pueden disfrutar de sus ren-
tas de hasta todo un afio para dis-
frutarlas como quieran, y obtener
asi la liquidez que necesitan. Con
este servicio nuestros propietarios
pueden anticipar 3, 6 o0 12 meses
de renta y despreocuparse por si
cobraran su renta mes a mes.

Terminemos hablando un poco
del futuro del mercado del alqui-

ler en Espana, ¢chacia doénde
avanzard y como Finaer puede
ayudar?

Nosotros nacimos en Argentina
hace mas de 12 afios. Hemos vivi-
do todo tipo de crisis, incluida la
del 2008. Hemos también asistido
a, mas o menos, alrededor de 9
cambios en la ley de alquileres
contando los diferentes paises en
donde operamos. Lamentable-
mente, en Espafia, de implemen-
tarse la nueva ley de vivienda, ter-
minara sucediendo exactamente
lo mismo que ha ocurrido en los
paises donde este tipo de experi-
mentos ya han sido probados.
Nuestra vision es que vamos hacia
un mercado del alquiler aiun mas

"Valoramos cada caso
en particular y
realizamos un estudio
del perfil del inquilino,
para que, en menos de
6 horas, pueda acceder
a la vivienda que
desee”

“Gracias al anticipo de
renta, todos nuestros
propietarios pueden
disfrutar de sus rentas
de hasta todo un afio
para disfrutarlas como
quieran, y obtener asi la
liquidez que necesitan”

tensionado, donde lejos de solu-
cionarse los actuales problemas,
los mismos se agravaran.

Es esperable que observemos
una menor oferta de pisos, lo que
inevitablemente se transformara
en aumento de precios, que si no
se da por las limitaciones por zo-
nas tensionadas, repercutird en
otro tipo de gastos indirectos o en
un aumento de precios en las zo-
nas aledafias. También es posible
que se produzca un aumento del
alquiler informal.

Consideramos que las nuevas
medidas van a generar mayor te-
mor e incertidumbre en los pro-
pietarios de inmuebles, a la vez
que se limitara su rentabilidad.
Conclusién: encontramos el com-
bo perfecto para distorsionar la
oferta de pisos.

Desde Finaer queremos ayudar
a dinamizar el mercado, dando
tranquilidad y seguridad a los
propietarios para que los pisos de
alquiler puedan ofrecerse en el
mercado sin dificultades.
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