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Flexicar arranca la expansién internacional
con su primer concesionario en Portugal

La empresa ha iniciado su trayectoria fuera de Espaina con un primer centro en Oporto

a avenida Delfim Ferreira de
la ciudad de Oporto vivié a
mediados de abril un evento
que el sector del vehiculo de
ocasién marco a fuego en su agen-
da. Grupo Flexicar, la compaiifa li-
der del mercado de compra venta
de coches de ocasion en Espana, in-
augurd su primer concesionario en
el extranjero en la via que honra al
reconocido empresario portugués.

Este guifio al referente del sector
empresarial del pais vecino es solo
una de las claves que acompanan a
la conversion en multinacional de
la compafiia espafiola poco mds de
una década después de su naci-
miento en Madrid en 2012.

La eleccién de Portugal para ini-
ciar su trayectoria fuera de Espafia
no es baladi: la cercania del pafs lu-
so, sus similitudes empresariales y
los lazos de hermandad que unen a
espafoles y portugueses hacen de
¢él una opcidén perfecta para poner
en practica el know how nacional
fuera de nuestras fronteras.

No en vano, otras grandes em-
presas espafiolas, como el Grupo
Inditex, eligieron también Portugal
para estrenarse en el extranjero. En
concreto, el primer Zara que abrié
sus puertas fuera de Espafa lo hizo
en la comercial Rua Santa Catarina
precisamente en Oporto.

Expansion de maxima potencia

El Grupo Flexicar llega a la se-
gunda ciudad mas importante de
Portugal con una gran inversién ba-
jo el brazo. Para la apertura del con-
cesionario de la ciudad portuense
han invertido mas de 5 millones de
euros, destinados principalmente a
la preparacion del centro y a la ad-
quisicion de stock propio.

El plan de expansién portuguesa
de la red de concesionarios mas
grande de Espafia se ha estructura-
do en un total de tres afios en los
que prevén alcanzar una inversién
superior a los 200 millones de euros.

En Oporto, la multinacional es-
pafiola ha generado ya mas de
quince puestos de trabajo directos,
alos que se suman los mds de 60 in-
directos que genera un grupo de es-
tas caracteristicas.

El proyecto desarrollado por la
compafifa contempla la contrata-
cién de mds de 100 empleados di-
rectos gracias a la apertura de un
total de once centros en distintas
zonas estratégicas de Portugal. En-
tre ellas destaca también su capital,
Lisboa, donde el grupo abrira en
mayo la primera de las dos tiendas
previstas en esta ciudad.

Flexicar tendrd en cuenta las
densidades de poblacién lusas para
emplazar el resto de concesiona-
rios, por lo que otros distritos como
Braga, Algarve, Coimbra o Aveiro
estan también en la mira para em-
pezar a poner en marcha nuevos
centros.

La prevision de la marca es que
todos los concesionarios tengan
unas dimensiones superiores a los
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1.500 m?, para poder albergar un
stock de entre 170 y 200 coches de
ocasioén por tienda.

Oporto, la ubicacién
mas oportuna

Actualmente, el gran Oporto tie-
ne censados mds de 2.800.000 ha-
bitantes, potenciales clientes para
el nuevo concesionario de Flexicar,
emplazado al noroeste de la ciu-
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dad, en una zona industrial de muy
facil acceso, entre dos de las princi-
pales circunvalaciones del distrito
de Oporto, en la zona norte de
Portugal.

Con un total de 4.800 m2, ac-
tualmente dispone de un stock de
mas de 200 coches de ocasion, con
una antigiiedad que no supera los
cinco afios y unos precios muy inte-
resantes. Pero la propuesta mas
atractiva para los portugueses es,
sin duda, el servicio integral que el
Grupo Flexicar ofrece a sus clientes:
inmejorables condiciones de finan-
ciacion, todos los tramites a cargo
de la empresa y la fiabilidad que su-
pone realizar una operacién de este
tipo con una gran firma, que con-
vierten la compra de un vehiculo
seminuevo en una gestion facil, ra-
piday segura.

El mercado de coches
de ocasién en Portugal

El mercado de coches de oca-
sion en Portugal esta protagoniza-

do por siete actores principales,
aunque solo uno de ellos tiene pre-
sencia también en el mercado es-
pafol. Con méas de 10 millones de
habitantes censados, la oferta de
vehiculos de ocasion se quedaba
corta para una demanda que no ha
hecho mds que aumentar en los 1l-
timos afios.

La crisis mundial de los micro-
chips, que demora la entrega de ve-
hiculos nuevos a plazos, en muchas
ocasiones, de mas de un afo, im-
pulsé fuertemente un sector que
venia creciendo de forma exponen-
cial en los tltimos diez afios.

De hecho, a finales de 2022 el
mercado luso acusaba una reduc-
cién alarmante del 30% del stock
de coches de ocasion, consecuen-
cia directa de la alta demanda pro-
vocada por la situacion global del
sector.

En 2021, las ventas de vehiculos
de ocasién supusieron mas del 33%
de las ventas totales de coches en
Portugal, un 6% mas que un afio
antes. En concreto, el aumento en
las ventas de vehiculos de ocasion
fue de casi el 25% entre esos afios.

Flexicar, expansion
a velocidad punta

Flexicar es una de las empresas
nacionales con mayor proyeccién
de los tiltimos afios: en poco mas de
una década, se ha convertido en li-
der del sector de la compra venta
de vehiculos de ocasion en Espafia.
La apertura de mds de 80 concesio-
narios en los ultimos tres afios, la
amplitud en la oferta de vehiculos
de ocasion, con un stock actual de
mas de 9.000 coches, y el servicio
integral que ofrecen a sus clientes
son el reclamo perfecto para que
miles de clientes confien cada afio
en la empresa.

Sus ntimeros no dejan de sor-
prender. En 2022, su facturacion
anual fue de mas de 490 millones
de euros, mas de un 76 % de incre-
mento en relacién a 2021 y del
462% si se compara con las cifras
de 2020. Su secreto, dicen, “fue
apostar mas fuerte en un momento
en el que todas las empresas, de to-
dos los sectores, dieron un paso
atras: la pandemia”.

Toda crisis es una oportunidad,
y en Grupo Flexicar aplicaron esta
maxima para seguir creciendo a
pasos agigantados. Un crecimiento
que ahora llevan mas alla de las
fronteras espafiolas, con la inten-
cién de conseguir también el lide-
razgo del mercado luso a corto pla-
Z0.



