
Durante los últimos años, ha ha-
bido un boom en torno a las 
casas móviles o mobile homes. 
Un tipo de casa que se caracte-
riza por no ir anclada al suelo 
ni ser considerada una obra. 

Esto se debe a que está fabricada sobre un cha-
sis con ruedas y lanza de arrastre como base. 
Alucasa fue la primera empresa en toda Espa-
ña en apostar por esta alternativa ya en 1977. 
Una empresa dirigida desde hace años por 
Eva L. Sabater, actual directora y segunda ge-
neración al frente de Alucasa. 
 
En Alucasa fuisteis pioneros en toda España 
cuando en 1977 tu padre decidió apostar 
por este tipo de casa sobre ruedas totalmen-
te desconocida en el país. ¿Cómo fueron los 
primeros años? 

Siempre he considerado a mi padre un 
gran visionario. Como cualquier novedad, lo 
que más costó fue acercarla a la sociedad pa-
ra que entendieran el gran potencial que te-
nía este tipo de casas. Desde luego, poco o 
nada tienen que ver los modelos y diseños 
de los años 70 con los actuales. A día de hoy, 
hay familias que vienen a ver nuestra expo-
sición de Almoradí, en Alicante, y no se cre-
en que de verdad sean casas móviles lo que 
están visitando. 

 
Cada vez hay más empresas en el sector del 
mobile home. ¿Qué hace destacar a Alucasa 
frente a otras marcas? 

Nuestra calidad, sin duda. Quienes com-
pran nuestros mobile homes pueden estar se-
guros de que tanto nuestra garantía de cali-
dad, como el servicio postventa, son ejempla-
res. Además, algo que nos hace destacar como 
empresa, y de lo que particularmente me sien-

to muy orgullosa, es el trato personal que da-
mos. Da igual que seas particular o profesio-
nal, todos los clientes tienen la misma impor-
tancia para nosotros. Si algo hemos aprendido 
en los más de 46 años de trayectoria, es que 
todas las ventas son igual de importantes. 
Ahora mismo estamos teniendo un momento 
increíble con un volumen de trabajo excepcio-
nal, pero no nos olvidamos de todos los obstá-
culos contra los que hemos luchado para lle-
gar donde estamos. 

 
Cuando hablas de cliente profesional, ¿qué 
estilo de camping es el que más trabajáis en 
Alucasa? 

Trabajamos todo tipo de alojamientos tu-
rísticos. Contamos con campings más tradicio-
nales y familiares que valoran, sobre todo, la 
tranquilidad de comprar un bungalow dura-
dero. Luego tenemos los resorts y hoteles hori-
zontales, es en estos en los que más estamos 
trabajando últimamente. Estos clientes, gene-
ralmente, vienen con un proyecto y buscan 
mobile homes muy específicos y con gran di-
seño, además de unos equipamientos superio-
res. Hay que tener en cuenta que, en este tipo 
de proyectos tan personalizados, estamos ha-
blando de comprar un número elevado de 
unidades.  

Cada vez tenemos más resorts en España. 
¿Crees que puedan llegar a desaparecer los 
campings más pequeños?  

Para nada. Creo que el camping está en 
uno de los momentos más bonitos que ha vivi-
do nunca. La gran variedad de opciones dispo-
nibles es increíble. Tenemos campings de todo 
tipo y en prácticamente todas las zonas geo-
gráficas de España, por lo que es una opción 
cada vez más atractiva para la gente. Con la 
llegada de resorts de lujo, lo único que se ha 
conseguido es ampliar todavía más el abanico 
de clientes que buscan disfrutar de la naturale-
za, pero con unas comodidades que hasta 
ahora solo se encontraban en grandes hoteles.  

 
Centrémonos en el cliente particular. Cada 
familia es un mundo, ¿cómo asesoráis al 
cliente para encontrar su casa ideal? 

Entendemos perfectamente que cada per-
sona tiene unos gustos y necesidades diferen-
tes. La que es la casa ideal para una familia, no 
tiene por qué serlo para otra. Después de tan-
tos años, hemos creado un catálogo de casi 50 
modelos de toda clase de tamaños, distribu-
ciones y equipamientos. Hace ya años que lan-
zamos la Gama Residencial para aquellas per-
sonas que buscan todas las comodidades de 
un hogar incluidas en el precio, con modelos 
que incluso alcanzan los 95m2. Además, siem-
pre se puede estudiar de adaptar y personali-
zar algún aspecto de nuestros diseños para 
que encaje a la perfección en las necesidades 
del cliente. Hemos hecho de todo, la verdad.  

 
¿Has dicho de 95m2? ¿Cómo pueden tener 
ese tamaño una casa e ir sobre ruedas? 

En el caso de los modelos más grandes lo 
que hacemos es dividirlos en dos módulos. Ca-
da uno de ellos tiene su propio chasis con rue-
das y lanza de arrastre que lo hacen totalmen-
te independiente, y una vez en parcela, ya los 
unen nuestros montadores. La principal ven-
taja del mobile home es que salen de fábrica 
totalmente terminados. Sin embargo, el tama-
ño de nuestros módulos está limitado según 
las medidas máximas transportables por ca-
rretera.  

PÁGINAS ESPECIALES

Desde luego, tiene que impactar ir condu-
ciendo por la carretera y adelantar a una 
casa… 

Nuestros seguidores en redes sociales alu-
cinan con los vídeos que subimos. Algunos in-
cluso nos mandan fotos si se cruzan con una 
de nuestras casas de camino a su destino. Pe-
ro, sobre todo, creo que el momento que más 
impacta es cuando usamos una grúa para in-
troducir el modelo en parcela. No todo el 
mundo tiene una puerta de acceso de 4.50m 
de ancho, y muchas veces tenemos que elevar-
la por el aire. Si adelantar por la autovía una 
casa es algo que pocas veces se ve, verla volar 
ni te cuento. 

 
Y una vez en parcela, ¿cómo se colocan? Por-
que, aunque no se anclen al suelo, algo tie-
nen que tener para que no se muevan. 

Aunque los puntos de apoyo no vayan an-
clados al suelo, hay que entender que estamos 
hablando de estructuras de casi ocho tonela-
das, a las que se le suman todos los enseres 
que se coloquen a posteriori, es prácticamente 
imposible que se muevan. Antes de llevar el 
mobile home, el cliente tiene que preparar la 
parcela. Asegurarse que el terreno sea lo más 
compacto posible y colocar las preinstalacio-
nes de suministros. A partir de ahí, el montaje 
es muy sencillo. La casa queda sobre unos 
puntos de apoyo, nunca sobre las ruedas. Las 
ruedas solo sirven para ayudar al transporte y 
montaje.  

www.alucasa.com 
Tel. 965 702 697 

info@alucasa.com

Eva L. Sabater  directora de Alucasa (Residenciales Móviles, S.A.) 

Alannia Resort Costablanca – Cabaña Cocoa

El gran auge que está 
viviendo el sector de las 
casas prefabricadas 
móviles es solo el resultado 
de muchos años de gran 
trabajo y esfuerzo

“Los mobile home son una opción que cada vez más 
familias y profesionales eligen”

Exterior del modelo Alabama 3D Exposición de Alucasa – Interior Alabama 3D


