FARMACEUTICA

“No es suficiente que exista el tratamiento
para su enfermedad, en BeiGene trabajamos

para cerrar la brecha de acceso”

ENTREVISTA CRISTINA GARCIA MEDINILLA GENERAL MANAGER BEIGENE ESPANA Y PORTUGAL

BeiGene es una compaiia biotecnoldgica global
fundada en 2010, enfocada en el desarrollo de
terapias innovadoras de alto impacto y que tiene la
misién de asegurar el acceso a las mismas a los
pacientes que sufren cancer, independientemente
de donde vivan o hayan nacido.

eiGene, en Espaiia,
busca llevar estas tera-
pias al mayor niimero
posible de pacientes y
tan pronto como sea
posible. Espafia es uno de los paises
priorizados en BeiGene para el des-
arrollo de farmacos tanto en hema-
tologia como en oncologia, y esto se
traduce en un creciente numero de
ensayos clinicos en fases tanto pre-
coces como tardias. Hablamos con
Cristina Garcia Medinilla, General
Manager Espafia Y Portugal.

¢De qué hablamos cuando habla-
mos de innovacion accesible?

Nos estamos refiriendo a asegu-
rar que todas las personas, inde-
pendientemente de su origen so-
cioeconémico o geografico, tengan
la oportunidad de recibir los trata-
mientos innovadores que necesiten
y de alta calidad. En muchos paises
se ve obstaculizado por barreras
econdmicas, geograficas y de dis-
ponibilidad.

El acceso a terapias innovadoras
sigue siendo un elemento clave tan-
to para la industria farmacéutica
como para las autoridades sanita-
rias de todo el mundo. En los ulti-
mos afios, la I+D a nivel mundial
han permitido el descubrimiento de
tratamientos oncoldgicos muy
avanzados dirigidos a tejidos, célu-
las y genes. Estos nuevos tratamien-
tos estan comenzando a marcar la
diferencia, pero solo en aquellos pa-
cientes que pueden recibirlos.

El acceso de los pacientes a la in-
novacion en Europa (segun el infor-
me EFPIA), puede variar desde 4
meses hasta dos afios y medio de-
pendiendo del pais o la region, des-
pués de la aprobacion europea, e in-
cluso hay farmacos que nunca lle-
gan a lanzarse en algunos mercados.

Pacientes de algunos paises, de-
ben esperar mas de 7 afios respecto
a los pacientes de otros paises para
tener acceso a la misma medicina.!

¢Qué trabas os encontrdis por el
camino?

Las causas de esta disparidad
son diversas e incluyen desde moti-
vos econdmicos, como el coste de
los tratamientos, a causas sistémi-
cas en los sistemas sanitarios de los
distintos paises, como los procesos
regulatorios o de reembolso, com-
plejos, burocraticos y lentos, asi co-
mo la duplicidad en cuanto a la
evaluacién por diferentes organis-
mos regulatorios, que después de
una aprobacién, requieren evalua-
ciones adicionales en los distintos
paises e incluso después de estos,
en las distintas regiones.

Es necesario el didlogo y la cola-
boracién entre instituciones y con
las propias compafias. Aunque pue-
de ser inevitable que el acceso en
distintos paises pueda ser en cierta
forma diferente en los paises euro-
peos, no parece razonable que un
paciente, dependiendo de donde vi-
va, tenga que esperar 7 veces mas
que otro en otra parte de Europa®.

Necesitamos trabajar juntos para
asegurar que el acceso a una terapia
esté basado en la necesidad clinica y
no en el cddigo postal.

Volvamos a la innovacion, ;qué
modelo seguis en BeiGene?

Como nos gusta decir en BeiGe-
ne, “el cancer no tiene fronteras y
nosotros tampoco”. Para nosotros
esto es una llamada a la accion,
porque el paciente con cancer de lo
que no dispone muchas veces es de
tiempo. El Cancer es una amenaza
global. Creemos que hay una forma
mejor de traer terapias innovadoras
a los pacientes alrededor del mun-
do. No es suficiente que exista el
tratamiento para su enfermedad,
en BeiGene trabajamos para cerrar
la brecha de acceso. Tenemos el
convencimiento de que los fairma-
cos pueden llegar de forma mas ra-
pida a los pacientes. En los ultimos
12 afios, hemos construido una or-
ganizacién global a lo largo de los
cinco continentes para alcanzar di-

“No parece razonable
gue un paciente,
dependiendo de donde
viva, tenga que esperar 7
veces mas que otro en
otra parte de Europa”

“En los Ultimos 12 anos,
hemos construido una
organizacion global a lo
largo de los cinco
continentes para
alcanzar dicho objetivo”

cho objetivo. Porque BeiGene quie-
re liderar un nuevo modelo en la in-
dustria biotecnoldgica.

En Espana, ¢;qué proyectos estdis

llevando a cabo?

Tenemos un equipo de desarro-
llo clinico en constante expansion,
de acuerdo con nuestro modelo
operativo Unico, que refuerza el
compromiso de BeiGene con la in-
vestigacion en Espafia y con los pa-
cientes espafioles. En paralelo, la
compaiifa esta construyendo su es-
tructura médica y comercial para
conseguir ser el socio de eleccién
en hemato-oncologia de institucio-
nes, pacientes, sociedades médicas
y profesionales sanitarios, y enfo-
carse en aportar valor al paciente y
al sistema sanitario.

Trabajamos también en proyec-
tos de valor afiadido con las institu-
ciones sanitarias espafiolas, con el
objetivo de mejorar las diferentes
fases por las que pasa el paciente
desde su diagndstico. Desarrolla-
mos la escucha activa, para captu-
rar necesidades no cubiertas en el
proceso y poder trabajar en proyec-
tos de forma colaborativa con las
instituciones.

Creemos en la innovacion, no
solo en los medicamentos que des-
arrollamos y ponemos en el merca-
do, sino también en cémo ayuda-
mos a que mejore la calidad asis-
tencial del paciente.

Por ese motivo, hemos creado
un departamento denominado “So-
luciones Innovadoras de Salud” pa-
ra dar respuesta a necesidades no
cubiertas a través de proyectos de
colaboracién con hospitales, siendo
el foco de los proyectos el paciente
y su beneficio.

Algunos ejemplos de estos pro-
yectos son “CoLLabora”, donde co-
laboramos con el hospital para in-
cluir en el equipo multidisciplinar
un gestor de casos. Esta persona se-
ra el contacto principal del paciente
desde el hospital y se encarga de co-
ordinar a todos los servicios involu-
crados en el diagndstico, tratamien-
to y seguimiento del paciente. Otro
ejemplo son los talleres para pacien-
tes con el fin de explicar y resolver
dudas tanto de su enfermedad co-
mo dudas a nivel psicoldgico, se-
xual, nutricional, entrenamiento...
y que los pacientes puedan compar-
tir y exponer su experiencia durante
toda su enfermedad.
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