Ahora que acaba este aiio
2022, vemos muchas compa-
fias que aparecen ofrecien-
do como algo nuevo, el ren-
ting de tecnologia, con las
ventajas y valores que ofrece
para los clientes finales: ha-
cer accesible todo tipo de
tecnologia eliminando la ba-
rrera de entrada y pagando
tan solo una cuota, facilitar la
renovacion de esa tecnologia
por otra actual cuando el
contrato vence, tener la se-
guridad y la tranquilidad que
esos equipos estan asegura-
dos y cubiertos en caso de si-
niestro, rotura... Y el punto
mas interesante para los au-
ténomos y empresas: las
ventajas fiscales que tiene es-
ta formula de financiacion via
renting tecnolégico, ya que
sus cuotas son deducibles en
su integridad, algo que Ibe-
rent Technology llevamos ha-
ciendo hace ya casi 18 afios

IBERENT CUMPLE LA MAYORIA
DE EDAD EN ESPANA, ESTE ENERO
DEL 2023

Iberent Technology cumplird 18 afios li-
derando en Espafia el cambio de paradig-
ma que supone para las empresas cambiar
la compra y propiedad de la tecnologia y
equipamiento por el alquiler o pago por uso
de esa tecnologia. Lo hace de una forma
agil, sencilla y con la maxima seguridad pa-
ra auténomos, pymes, empresas y el sector
educativo gracias al Renting Tecnolégico

Pionera en ofrecer el renting en disposi-
tivos méviles a empresas.

Hace ya mas de 10 afios, Iberent fue dis-
ruptiva al convertirse en la primera finan-
ciera en ofrecer la opcién de tener tu iPho-
ne en modo renting a cambio de una cuota
mensual y con todo el valor afiadido de te-
ner un seguro a todo riesgo y poder cam-
biar el terminal por el nuevo practicamente
cada afio gracias a la soluciéon Be One* de
Iberent, haciendo de este modo mucho mads
accesible todo tipo de tecnologia, en su dia
considerada premium. Hoy, un gran volu-
men de clientes corporativos y auténomos
disfrutan ya de la tiltima tecnologia gracias
a esta solucion, que les permite ser mucho
mas eficientes eliminando la barrera de en-
trada gracias a la solucidn flexible del ren-
ting, al que se suman las ventajas fiscales
mencionadas.

IBERENT

LA COMPANIA QUE HA REVOLUCIONADO EL RENTING
PARA AUTONOMOS, EMPRESAS Y EDUCACION

LAS CLAVES DE SU EXITO:
MARKETING, INNOVACION
& COLABORACION CON
EL CANAL DE DISTRIBUCION

Renting Revolution es la campafia que lan-
z6 en plena pandemia del 2020 el recién ate-
rrizado en la compafiia Xavier Martinez, Chief
Sales & Marketing Officer de Iberent, directivo
con gran experiencia en el mundo del gran
consumo y del retail en compafifas lideres co-
mo Nokia, Motorola, Palm o BlackBerry, pero,
sobre todo, un apasionado del marketing y las
ventas forjado en las mejores escuelas de ne-
gocio como IESE, IE, ESIC,ISDI & STANFORD.

La campafia fue toda una apuesta para po-
der ofrecer una solucién financiera durante la
época mas dura de la crisis del COVID-19 a
pequefios auténomos, pymes, universidades y
escuelas que tenfan que equipar a todo su per-
sonal con tecnologia para teletrabajar o estu-
diar en remoto (ordenadores, tabletas, servi-
dores, etc.) sin tener que desembolsar grandes
cantidades econémicas, no presupuestadas,
de una forma flexible, 4gil y segura.

La importancia de estar cerca del canal de
distribucién

La campafia tuvo un gran éxito, sobre todo
por la buena acogida y el gran apoyo del canal
de distribucién. Desde Iberent, ayudamos po-
niendo nuestro granito de arena a poder dar
una solucidn facil y segura a todos nuestros
distribuidores para que pudiesen seguir ven-
diendo tecnologia y equipamiento, gracias a
nuestro servicio de financiacion, via renting, y
a nuestro contrato digital (sin necesidad de
que las empresas se desplazaran a ningun si-
tio) ofrecimos la oportunidad de mantener
los negocios en funcionamiento, cuando la
gran mayoria de los “retailers” tenian la per-

Xavier Martinez Chief Sales & Marketing Officer Iberent Technology

siana cerrada, pero en la trastienda, o a través
de nuestra solucioén de e-commerce Shop&go
permitiamos seguir vendiendo a través de sus
paginas web con nuestras soluciones accesi-
bles de renting.

Seguimos con nuestra revolucion del ren-
ting y con el objetivo seguir ayudando a autd-
nomos, pymes, empresas y sector educativo a
digitalizarse con el mejor equipamiento de
una forma agil, sencilla y segura, una via de fi-
nanciacion que ayuda y mucho a todo el canal
de distribucién.

EL CAMBIO DE MODELO, DE
LA PROPIEDAD DE LOS BIENES
AL ALQUILER, PAGO POR USO
(SERVIFICACION)

En general, el modelo estd cambiando de
forma muy rapida y no tan solo por el hecho
de no tener la propiedad, si no por la apuesta
hacia la “servificacion”, que nos hace ver que
estamos en el camino correcto. Al final los
profesionales necesitan tener la mejor solu-
cién tecnoldgica o de equipamiento para su
negocio y tener una opcién que les permita
adaptar/cambiar su tecnologia a lo largo del
ciclo de vida de esta. Lo vemos en otros secto-
res que han madurado con mayor velocidad,
como el de la automocion, por ejemplo, ya
mayoritariamente no te compras un coche, si-
no que lo tienes en modo renting y vas adap-
tando tus necesidades a lo largo de la vida.

También, nos estd ayudando a ensefar a
muchas empresas la ventaja de tener su tecno-
logia bajo el paraguas del “Capex” y no del
“Opex” este tipo de activos, siendo directa-
mente mucho mas agil y beneficioso para
ellas, tanto a la hora de contabilizar ese gasto

REMITIDO

desde el punto de vista
administrativo/contable, como desde el
punto de vista técnico, poder ser mucho
mads eficiente su compafiia adaptando la
tecnologia a sus necesidades y sacando
mucho mas partido a su inversion.

En Iberent resumimos el éxito actual de
del renting tecnoldgico de esta forma: Mar-
keting + Innovacién + colaboracién con el
canal de Distribucién = Clientes finales sa-
tisfechos. Al final, nuestras soluciones, no
dejan de ser un instrumento financiero y de
servicio, pero en nuestro caso, se nos une
una parte vital que es nuestro canal de distri-
bucién, ya que ellos son quienes suministran
el equipamiento. De este modo, el cliente fi-
nal halla una triple seguridad: un proveedor
de confianza, un producto técnico seguro y,
no menos importante, el partner financiero
que asume la operacion para darle un servi-
cio personalizado y con riesgo 0.

AYUDANDO A LA ECONOMIA
CIRCULARY REDUCIENDO
EMISIONES.

El renting y las soluciones que ofrece-
mos desde Iberent, ayudan a ser respetuo-
sos con el medio ambiente. Buscamos que
nuestros clientes puedan renovar sus acti-

vos tecnoldgicos y de equipamiento des-

pués de su ciclo de vida optimo, segtn el
equipamiento o se busca darle una nueva
vida, como producto de segunda mano
(potenciando la economia circular a través
de partners especializados) o mediante su
reciclaje integro, cumpliendo todas las nor-
mativas vigentes. Siempre buscamos para
las empresas la solucién mas eficiente en
todos los sentidos; a veces, alargar la vida
de un equipamiento hace que se pierda efi-
ciencia en el trabajo e incluso en el consu-
mo energético, de ahi la importancia de
nuestro asesoramiento a la hora de encon-
trar el momento dptimo para renovar o
cambiar los activos.

GESTION DIRECTA DE LOS
SINIESTROS A TRAVES DEL
SERVICIO MULTIRRIESGO IBERENT

Asumimos directamente a través de
nuestro departamento de Seguros ofrecer
un servicio de excelencia en los casos que al-
gun activo sufra un siniestro. Somos tam-
bién pioneros e innovadores en la gestién di-
recta, asegurando los activos sin necesidad
de redirigir a nuestros clientes a terceras
compaiifas, algo muy bien valorado por los
clientes corporativos y el sector educativo.

Gracias a la confianza de nuestro canal,
distribuidores y clientes, este afio la com-
pafifa ha sido galardonada con el premio a
la compaiiia lider en renting Tecnoldgico
por prensa especializada. El reconocimien-
to es la recompensa a afios de innovacién y
soluciones de calidad y a nuestra esencia
de pioneros en soluciones de Renting Tec-
noldgico en Espafia minimizando riesgos a
nuestros partners y clientes.

www.lberent.es




