
 RENTING TECNOLÓGICO REMITIDO

El objetivo de Iberent es fa-
cilitar soluciones globales 
eficientes de financiación 
a empresas, pymes y autó-

nomos a través del canal de distri-
bución. Y lo que es más importan-
te, el renting brinda la accesibili-
dad a la renovación tecnológica sin 
necesidad de realizar ninguna in-
versión ni comprometer la liqui-
dez, manteniendo la tesorería y la 
capacidad de endeudamiento in-
tactas. Para conocer la filosofía de 
la empresa, hablamos con su CEO 
y fundador, Thomas Imfeld. 

 
Los comienzos no siempre son fáci-
les, ¿cuál es la historia de Iberent?   

Iberent nace hace más de 15 
años en un momento realmente 
complicado, con la crisis económi-
ca. Por aquel entonces, la empresa 
era una delegación de la multina-
cional Leasecom en Francia, y fui 
enviado a Barcelona para valorar 
su situación, si impulsar la delega-
ción o cerrarla. Yo acababa de lle-
gar a España, por lo que decidí 
reunirme con todas las personas 
que trabajaban allí; y fue entonces 
cuando me di cuenta del talento y 
potencial que había tanto en la 
empresa como en el mercado es-
pañol. Así que lo tuve claro, decidí 
adquirirla y de ahí surgió Iberent 
Technology, con aquel equipo de 
personas lleno de ganas y convic-
ciones por seguir adelante.  

Precisamente, si algo define a 
Iberent es nuestra capacidad de 
adaptación, de ponernos en el lu-
gar de las empresas y de cada una 
de las personas que están detrás. 
Siempre hemos estado ahí, hasta en 
los momentos más duros de la pan-
demia, ofreciendo soluciones de fi-
nanciación de tecnología y equipa-
miento a pymes y autónomos.  

 
Apoyar a las empresas es vital, 
¿qué necesidades viene a cubrir 
Iberent en el mercado? 

Iberent nace para dar solucio-
nes alternativas a la compra, Devi-

ce As a Service (DaaS) o pago por 
uso, a pymes y autónomos acom-
pañadas de asesoramiento finan-
ciero y atención personalizada. Es 
decir, nuestra relación no se acaba 
cuando se firma el contrato, sino 
que justo empieza. Siempre se 
asigna un experto en renting que 
sigue el estado y evolución de cada 
caso, es lo que llamamos el renting 
de persona a persona.  

Trabajamos con todo tipo de 
sectores, ya que la tecnología es 
transversal y está presente en to-
dos los sectores. Recientemente, 
hemos incrementado nuestras so-
luciones para partners de tecnolo-
gía sostenibles, así como las espe-
cíficas de educación, farmacia o al-
ta tecnología.  

 
¿Qué es lo que lleva a pymes y au-
tónomos a decidirse por el ren-
ting con Iberent y por qué su so-
lución es tan especial? 

Todos nuestros servicios son al-
tamente profesionales y están in-
ternalizados para agilizar todas las 
gestiones y asegurar que la comu-
nicación sea fluida. Lo que desta-
can clientes, distribuidores, mayo-
ristas y minoristas de nuestra ofer-
ta de renting es la calidad del servi-
cio, el riesgo cero, la atención per-
sonalizada, así como nuestra im-
plicación. Es lo que nosotros lla-

mamos “renting de persona a per-
sona”. Precisamente, por todo ello 
somos mucho más que una finan-
ciera corriente. Continuamente es-
tamos pensando qué más pode-
mos para facilitar el día a día de 
pymes y autónomos. Reciente-
mente, hemos sido pioneros en Es-
paña en posibilitar la financiación 
en renting desde la e-commerce de 
nuestros distribuidores. Además, 
proporcionamos una financiación 
flexible, que se adapta a todo tipo 
de necesidades, así como un Segu-
ro Multirriesgo Iberent, con las me-
jores condiciones del mercado.  

 
Iberent ha recibido el premio de 
“Compañía líder en Renting Tec-
nológico”. ¿Qué representa este 
reconocimiento para la empresa? 

Como líder, CEO y fundador es-
toy muy orgulloso de todas y cada 
una de las personas del equipo 
que hoy formamos Iberent. El pre-
mio de “Compañía Líder en Ren-
ting Tecnológico” es el resultado 
de su entrega y dedicación. Lo he-
mos logrado juntos. La ecuación 
es simple, con perseverancia y cre-
atividad se puede conseguir todo 
lo que nos planteemos. Ser valien-
te se entrena superando un reto 
tras otro.  

La cultura del esfuerzo es la que 
nos ha llevado a convertirnos en la 

compañía de referencia del sector 
del renting tecnológico para profe-
sionales, pymes y autónomos. Aho-
ra toca seguir estando a la altura 
innovando y actualizando nuestras 
soluciones de renting para llegar 
aún más lejos y mantenernos al la-
do de las empresas, el motor de la 
economía.  iberent.es
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“Hacemos del renting la primera opción  
de financiación para reactivar un negocio”

Iberent es una empresa 
española consolidada, 
con más de 15 años 
liderando el sector del 
renting de tecnología, 
hardware, software y 
equipamiento para 
profesionales. 

La innovación está en su ADN, ¿qué 
planes de futuro tiene Iberent? 

Estamos entrando en nuevos 
mercados, colaborando con nue-
vos sectores al tiempo que fortale-
cemos aquellos donde estamos 
más presentes. Sabemos que no 
basta con hacer, sino que hay que 
hacerlo bien. Y este es el nivel de 
exigencia que no vamos a perder. 
De ahí que estemos incentivando 
tanto la comunicación interna co-
mo externa.   

Paralelamente, llevamos a cabo 
todo tipo de innovaciones al servi-
cio de nuestros partners, como es 
el caso de Iberent Connect, la he-
rramienta de gestión de activos 
que acabamos de estrenar y en la 
que seguiremos trabajando con el 
objetivo de lograr la excelencia y 
detectar nuevas oportunidades de 
negocio.  

Por otro lado, seguimos refor-
zando nuestros equipos de Barce-
lona y Madrid, porque para nos-
otros sigue siendo importantísimo 
tener presencia física en el terreno 
para acompañar a nuestros part-
ners cuando sea necesario. Tanto 
ellos como nuestros clientes tienen 
línea directa con nuestro equipo 
comercial y contamos con expertos 
que asesoran en todas las áreas. 
Nuestro departamento de seguros 
también ha crecido, para mayor 
tranquilidad de partners y clientes, 
garantizando la solución de inci-
dencias de forma directa y en el 
menor tiempo posible. 

Lo siguiente es agilizar aún más 
todo el proceso de renting. Y se-
guir afianzando alianzas y com-
promisos estableciendo nuevos 
acuerdos que nos ayuden a alcan-
zar nuestro objetivo principal; 
cambiar la mentalidad de las em-
presas y convertir el renting en su 
primera opción de financiación pa-
ra reactivar su negocio. 

Hemos hecho grandes avances, 
pero aún hay mucho camino por 
recorrer. El renting es un recurso al 
alcance de pymes y autónomos 
que les puede ayudar a aumentar 
su rentabilidad y productividad. El 
futuro está en nuestras manos, los 
recursos están ahí, solo hay que to-
mar las decisiones adecuadas en el 
momento oportuno. 

 
Iberent acaba de 
estrenar Iberent 
Connect, una 
herramienta de gestión 
de activos que le 
permitirá detectar 
nuevas oportunidades 
de negocio  

 
La compañía es la 
referencia del sector 
del renting 
tecnológico para 
profesionales, pymes y 
autónomos 


