CORREDURIA REMITIDO

GEXBROK

CELEBRA EN CACERES LOS 15 ANOS
DE SU RED ELITE

El pasado 10 de noviembre, GexBrok, correduria de seguros integrada den-
tro del grupo internacional ETL Global, celebré su VIII Convencion Red Elite
en la ciudad de Caceres para celebrar los 15 afios de su Red Elite de delega-
ciones. En una jornada, a la que asistieron mas de 150 profesionales del sec-
tor de la mediacion y los seguros, trabajadores del grupo y toda su Red Elite,
se abordaron los principales desafios a los que se enfrentan los corredores
de seguros, asi como los objetivos y retos de la empresa para el proximo afio.

a Convencién fue inaugu-

rada por Francisco Javier

Benito Cordero, consejero

delegado de la compania
que puso en valor la importancia
de esta Red Elite como modelo de
negocio, abogando por la colabo-
racién constante entre el equipo
de GexBrok y la Red Elite para lo-
grar juntos los objetivos de la em-
presa. Objetivos que fueron des-
granados por José Angel Benito
Cordero, socio y director de la
compaiiia que presento la estrate-
gia comercial para los préximos
afios al tiempo que expuso los da-
tos econdémicos de los ultimos
ejercicios. Antes y después de una
empresa que crece en equipo y en
facturacion.

No en vano, la empresa, hasta
septiembre de este mismo afio, ha
acumulado 20.977.740 euros en
primas intermediadas de vida y
no vida, cuenta con mas de
40.000 clientes y ha generado un
total de 49.615 polizas.

La vision de los expertos
en mediacion de seguros

Para abordar temas tan de ac-
tualidad e importancia para los
corredores de seguros como la di-
gitalizacién, la formacion y la

concentracién que se esta produ-
ciendo dentro del sector, Alvaro
Iglesias, director general del Con-
sejo General de Mediadores de
Seguros, Diego Ferndndez Nuel,
director gerente de Cojebro, Borja
Lopez Chicheri, director gerente
de Adecose y Adolfo Campos, di-
rector general de INADE como
moderador aportaron su vision
sobre estos temas poniendo en
valor la formacién como herra-
mienta para lograr la profesiona-

lizacién de las corredurias huyen-
do de su visién como mera obli-
gacién que los corredores han de
cumplir.

En cuanto a la concentracién
de corredurias de seguros que se
estd produciendo en el sector, se
abordd esta situacién destacando
las ventajas e inconvenientes de
este fendmeno que se viene pro-
duciendo en los ultimos afios y
que presagia un escenario con
menor numero de corredurias de

seguros al ser muchas de ellas in-
tegradas por organizaciones de
mayor tamafo.

Latecnologia es clave para
el negocio de las corredurias
de seguros

Que la tecnologia es clave para
el negocio de las corredurias de
seguros lo dej6 claro Angel Blesa,
CEO de Grupo CODEOSCOPIC
que, a través de su intervencion,
expuso los motivos por los que las
corredurias de seguros deben
apostar por la tecnologia como
llave para reducir tiempos y au-
mentar la productividad de sus
profesionales.

Analizé como esa tecnologia
ayuda a los corredores de seguros
en su dia a dia mostrando algu-
nos de las soluciones tecnoldgicas
que ofrece CODEOSCOPIC.

Las compaiiias de seguros
y la problematica de precios
decaraa2023

La inflacién fue uno de los te-
mas a tratar en la mesa redonda
“Desafios para los corredores de
seguros: Digitalizacién, forma-
cién y concentracion de corredu-
rias tras la Ley de Distribucion de
Seguros” formada por Jesus de
Sedas, director del canal de co-
rredores de Helvetia; Josep Mu-

Mas de 150
profesionales del sector
de la mediaciény los
seguros asistieron a la
jornada organizada por
la empresa

fioz, director del canal de corre-
dores de Aura; Alex Bilbao, direc-
tor comercial de Surne; Fernan-
do Calvin, director comercial del
negocio

presencial de Santa Lucia; Pa-
tricia Hernandez, directora de
desarrollo de negocio y transfor-
macion digital de Liberty Segu-
ros; Rafael Calderén Amores, di-
rector del canal de corredores de
Reale Seguros y Miguel Angel
Blanca, subdirector del ramo de
enfermedad y director comercial
de Previsién Mallorquina con Ro-
berto Olmo, director comercial de
COJEBRO como moderador.

En el seno de esta mesa de de-
bate, las distintas compafiias de
seguros abordaron la problemati-
ca de la inflacién y cémo cada
una de ellas enfocara este pro-
blema de cara a la fijacion de
precios para 2023. Un tema que
genera siempre controversia por
el reto que supone repercutir al
cliente el aumento de precios y
las consecuencias que pueden
suceder: huida de clientes a otras
compaifiias.

Ilusion y motivacion
para emprender
los proyectos del maiana

La nota de humor y motivacién
la puso Emilio Durd, conferen-
ciante y empresario espafiol que
consiguid sacar mas de una sonri-
sa a los mas de 150 asistentes con
una ponencia cuyo tema central
era la importancia de la motiva-
cién como via para ser mas pro-
ductivos en nuestro dia a dia.

La ilusién y una buena actitud
son las claves que puso en valor
Emilio Duré para afrontar el dia a
dia en nuestra vida personal y
también, como no, en nuestro tra-
bajo diario.

Motivacién, tecnologia, forma-
cién y unién de un equipo de pro-
fesionales que crece afo tras afio
y que son los pilares fundamenta-
les en los que se sustenta la com-
paiiia que estd viviendo actual-
mente un proceso de expansién y
crecimiento, tras la entrada en el
grupo internacional ETL Global y
el aterrizaje en Barcelona, ciudad
en la que cuentan con una oficina
y en la que han adquirido recien-
temente dos corredurias de segu-
ros que pasaran a formar parte
del negocio de GexBrok en la ca-
pital catalana.

https:/gexbrok.es/



