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ENTREVISTA Domingo Vegas Fernandez Presidente de Grupo Gransolar

13 aifios después de su creacion,
Grupo Gransolar es hoy un gran
protagonista en el mercado de las
renovables. ¢ Cudl ha sido la filo-
sofia con la que crearon la compa-
fita y a la que han sido fieles hasta
el momento?

La filosofia de Grupo Gransolar
ha sido desde su creacion el hacer
crecer un grupo de empresas espe-
cializado en la energia solar foto-
voltaica, integrado verticalmente, y
con un claro foco en ofrecer servi-
cios de calidad a un coste competi-
tivo. Esto no ha sido siempre facil
en un mercado en el que los costes
han ido bajando continuamente y
contintian haciéndolo.

¢El hecho de que la junta directi-
va de Grupo Gransolar cuente con
una muy dilatada experiencia en
el sector de la construccion ha si-
do un factor clave para la solidez
del grupo?

Ha sido muy importante al per-
mitirnos abordar proyectos de un
tamafio muy superior al esperable
para el tamafio y antigiiedad del
grupo. Mds importante auin, ha per-
mitido una expansién internacional
rapida y extensiva a los cinco conti-
nentes.

‘‘La energia solar fotovoltaica
es la energia del futuro”

Grupo Gransolar nacio hace 13 afios de la mano de experi-
mentados profesionales del sector de la construccion con el
objetivo de crear un grupo de empresas especializado en la
energia solar fotovoltaica. Sus proyectos se encuentran re-
partidos por todo el mundoy, sin duda, el grupo es uno de
los grandes protagonistas del panorama de las renovables.

¢ Qué significa que Grupo Granso-
lar es una empresa de integracion
vertical?

Integracion vertical significa que
hacemos, dentro de nuestro grupo,
todas las actividades que conlleva
un proyecto fotovoltaico: ingenie-
ria, desarrollo, fabricacién de com-
ponentes, construccion, puesta en
marcha, operacién y mantenimien-
to, y hasta inversiéon de algunos
proyectos. Es decir, casi todos los
elementos esenciales, con la excep-
cién de la fabricacién de médulos e
inversores que adquirimos en el
mercado.

Grupo Gransolar lidera proyectos
en todos los continentes. ; Cudntas
plantas fotovoltaicas han desarro-
llado hasta el momento?

Grupo Gransolar ha desarrolla-
do 50 plantas y ha construido y
puesto en servicio mas de 100. Solo
en la parte de construccion, suma-
mos una potencia instalada total
superior a 1.000MW.

Algunos de sus proyectos son co-
nocidos por su gran relevancia,
como la planta solar Mohammed
Bin Rashid Al Maktoum Solar
Park (Fase III) de Dubai, o la

planta Lilyvale Solar Farm en
Australia. ¢Serian estos dos pro-
yectos los de mayor envergadura
llevados hasta el momento?

Sin duda ambos proyectos son
importantes para nosotros. El pro-
yecto de Dubai, que se conectara en
2020, tiene una potencia de
1.000MWp y el de Lilyvale de
125MWp es una de las mayores
plantas construidas hasta el mo-
mento en Australia. Actualmente,
estamos terminando un proyecto
en México también de 125 MWp y
estamos preparando el inicio de
nuestra tercera planta en Sudafrica,
donde ya hemos construido y ope-
ramos 150MW.

Como pioneros en Espana, ¢;estd
Grupo Gransolar preparada para
competir en un mercado que bus-
ca relanzarse tras la derogacion
del impuesto al sol?

En los tltimos cinco afios Grupo
Gransolar ha facturado mads del
95% de sus ingresos fuera de Espa-
fia, debido al parén que ha sufrido
nuestro pais en la inversién de
energias renovables. Sin embargo,
estamos preparados para participar
del importante crecimiento que se
esta produciendo y que estimamos

que va a incrementarse en los pro-
ximos afios.

¢Cudl es la hoja de ruta que se ha
marcado Grupo Gransolar en Es-
pafia a ese respecto? ;Ya hay bro-
tes verdes que puedan anunciarse?

Las empresas del grupo ya estan
trabajando en proyectos en Espana,
como suministrador de ingenieria,
componentes y equipos. También
estamos desarrollando proyectos
con una potencia agregada de mas
de 600 MW que se pondran en mar-
cha en los proximos tres afios. Adi-
cionalmente, esperamos cerrar
acuerdos para construir proyectos
para terceros en Espafia durante es-
te ejercicio.

¢La estrategia de Grupo Granso-
lar es seguir potenciando el nego-
cio fuera o buscar inversores que
relancen el mercado espaiiol?

Grupo Gransolar aumentara
fuertemente su participacién en el
mercado espafiol, pero continuara
trabajando internacionalmente, co-
mo hemos venido haciendo los ulti-
mos diez afios. Probablemente el
componente internacional del ne-
gocio seguira siendo muy superior
al 50% en los proximos afos.

¢Es el mercado espaiiol el mds
complejo a la hora de licitar un
proyecto?

El mercado espafiol no es mds
complejo que los mercados interna-
cionales y lo conocemos bien. Sin
embargo, hay una fuerte competen-
cia y frecuentemente las condiciones
de pago en Espafia son mas duras,

con pagos a mayor plazo que lo ha-
bitual en los contratos extranjeros.

Parece prometedor el futuro de las
renovables, y sobre todo de la
energia solar, pero chasta qué
punto? ;De quién depende real-
mente?

Hay un consenso practicamente
mundial en que la energia solar fo-
tovoltaica es la energia del futuro,
al menos dentro de las tecnologias
conocidas hoy. Nadie duda de que
un porcentaje muy importante de
las nuevas inversiones en plantas
de generacion de energia va a ser
ocupado por las plantas solares.
Hoy, junto con la edlica, es la ener-
gla mas barata de producir. En esta
situacién, ya no son necesarias sub-
venciones ni apoyos institucionales,
aunque los compromisos adquiri-
dos por la mayoria de paises en la
senda de descarbonizacién ayudan
mucho indudablemente.

Lo que habra que revisar, en un
futuro a 5-10 afios, sera la adapta-
cién de las redes a una generacién
mayoritariamente renovable y la
necesidad de adaptar la fijacién de
precios en los mercados de energia
eléctrica, cuando el precio marginal
de generacién deje de ser un buen
indicador, para fijar precio para to-
do el sector.

.« GRS
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ENTREVISTA Carlos Galdon Presidente y CEO de Avanzalia Solar

‘‘Nuestro sueno es convertir
desiertos envergeles”

Avanzalia se creé en 2004 para potenciar la generacion de energia renovable mediante
el disefio y construccion de grandes plantas solares, siendo la primera empresa a nivel
mundial en construir una Planta Fotovoltaica de 1 MW de potencia. Hoy es un grupo con
un crecimiento importante que desarrolla proyectos de gran envergadura en varios pai-
ses. Carlos Galdon, presidente y CEQ, nos cuenta mas sobre la empresa y las energias

renovables en Espafia.

¢Como afecto la crisis y las medi-
das retroactivas de los gobiernos
de Zapateroy de Rajoy?

Los Gobiernos de Zapatero (Se-
bastian) y de Rajoy (hermanos Na-
dal y Soria) recortaron en un 40%
el precio de la energia previamente
garantizado mediante Real Decre-
to a pequefios ahorradores (miles
de familias). De esta forma rom-
pieron frontalmente la seguridad
juridica de este pais provocando,
en muchos casos, la ruina a estos
pequefios inversores que habian
confiado en la politica del Gobier-
no de Aznar de apoyar la inversién
en generacion de energia renova-
ble para cumplir los objetivos mar-
cados por la UE. Estas medidas re-
troactivas también hicieron que se
paralizara la revolucién tecnoldgi-
ca del sector en Espafia (por pri-
mera vez éramos lideres a nivel
mundial en una importante area
de innovacion tecnoldgica), ce-
rrando muchas fabricas y haciendo
desparecer numerosos puestos de
trabajo cualificados que desgracia-
damente no se han vuelto a recu-
perar. Espero que algin dia se arti-
culen mecanismos accesibles para
exigir responsabilidades a los go-
bernantes que acttian de manera
tan irresponsable y partidista, cau-
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sando tanto dafio a un importante
numero de empresas y de familias,
y en definitiva, a Espafia. Fruto de
estas nefastas e incongruentes de-
cisiones politicas, Espafia sigue
manteniendo la dependencia del
petréleo, empobreciendo con ello
a nuestro pais.

La crisis econdmica, la demoni-
zacion de este sector dirigida por
determinados lobbys econémicos
y la supresion de financiaciéon por
los bancos debido a la inestabili-
dad regulatoria y juridica, puso en
graves dificultades a Avanzalia.

Tiene prevista la construccion de
una planta solar importante fue-
ra de Espafia en 2019...

Asi es. En 2019 conectaremos a
red una Planta Solar Fotovoltaica
de 150 MW en Panama.

Ha sido un desarrollo que nos ha
llevado mas de 7 afios hasta que se
han conseguido todos los permisos
por parte de las autoridades pana-
mefias. También se ha alcanzado la
elegibilidad del proyecto y el princi-
pio de acuerdo (Term Sheet) con el
Banco Interamericano de Desarro-
llo (BID) para su financiacion.

¢Por qué Panamd?
Hemos elegido Panama por tratar-

se de un pafs con un crecimiento eco-
némico importante y una estabilidad
politica ejemplar, con grandes proyec-
tos como el segundo Canal que va a
aumentar los ingresos recurrentes del
pais. Es importante destacar que su
economia estd completamente dolari-
zada con niveles de inflacién en linea
con EEUU.

¢Han contratado la construccion
de la planta solar con algtin espe-
cialista conocido?

Se ha firmado un Contrato de
EPC con TSK, empresa lider a nivel
mundial en la construccion de este
tipo de Plantas. Aunque en Espana
e Italia la construccién de nuestros
proyectos la hicimos con nuestro
equipo de ingenieria, en este caso
decidimos apostar y firmar el EPC
con TSK, considerando su prestigio
y experiencia internacional, espe-
cialmente en ésta region.

La firma de este Acuerdo ha si-
do posible gracias a la buena rela-
cién y facil comunicacién que he
tenido desde el principio con su
presidente, Sabino Garcia Vallina.
Sabino ha creado una gran empre-
sa con una gran visiéon de negocio,
lo que seguramente nos va a per-
mitir colaborar en otros proyectos
importantes que tenemos.

A

¢Para la construccion de la plan-
ta han firmado algiin acuerdo
con las autoridades panamefias
para la compra de la energia
producida?

La energia que producira la
Planta Solar de Panama4 se vertera
a la Red de Alta Tensién que cruza
el Pafs. Se han firmado acuerdos
con grandes consumidores de
energia (PPAs) a mas de veinte
afios para suministrar energia so-
lar a sus empresas. No existe nin-
gun tipo de licitacion o acuerdo de
compra de energia por el Gobier-
no, lo que ha sido positivamente
valorado por el BID.

¢Tienen nuevos proyectos de
construccion de grandes plantas
solares en Espaiia?

Es una pena, pero por el mo-
mento y hasta que exista mayor se-
guridad juridica a la inversién, no
nos planteamos nuevos proyectos
en Espafia. No obstante, me parece
muy positivo que la ministra Dfia.
Teresa Ribera esté corrigiendo al-
gunos despropositos del gobierno
de Mariano Rajoy. Nuestro modelo
de negocio de Panama lo estamos
replicando en otros desarrollos so-
lares en marcha en el sur de EEUU.

¢Disponen de alguna tecnologia
propia de Avanzalia?

Desde nuestra fundacion, deci-
dimos invertir en I4+D que nos per-
mitiera disponer de tecnologia
propia en el campo de la energia
termosolar. En 2006 iniciamos un
proyecto para solucionar el princi-
pal problema de las termosolares
actuales, como es el alto consumo
de agua. El lento desarrollo y ac-
tual parén de la construccién de
nuevas plantas es debido a que las
zonas con mayor radiacion solar
suelen ser zonas desérticas que ca-
recen de agua. Asi, el sur de Espa-
fia, todo el sur de EEUU, Africa,
Oriente Medio, Australia, son zo-
nas carentes de agua y potencial-
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“Hasta que exista
mayor seguridad
juridicaala
inversion, no nos
planteamos nuevos
proyectos en
Espana”

I

“Para construir la

planta de Panamad
hemos firmado un
contrato con TSK”

mente demandantes de energia
termosolar a precios asequibles.

Hemos desarrollado una tecno-
logia termosolar que denomina-
mos GESTA, que no consume agua
y cuyo coste creemos que a corto
plazo serd menor que cualquier
otra tecnologia solar conocida, in-
cluida la fotovoltaica. Nuestro sue-
fio, cada vez mds proximo, es con-
vertir desiertos en vergeles, ha-
ciendo posible a precios razona-
bles, el acceso al agua a los agricul-
tores de todas estas zonas semide-
sérticas, mediante la construccion
de grandes desaladoras de agua
marina que se podran alimentar
de energia a precios muy competi-
tivos gracias a nuestra tecnologia
termosolar.

avanzalia
solar

www.avanzalia.es
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ENTREVISTA Antonio Marin Fundador de Energy Panel

Energy Panel, pionera en soluciones solares
termodinamicas desde Andalucia

Enmarcha desde 2006, Energy Panel es una empresa espario-
la de energias limpias que nace para desarrollar lo que se ha
convertido en una patente de éxito internacional en el marco
de las renovables. La comparia es hoy lider mundial del mer-
cado en bombas de calor con aprovechamiento solar.

¢Su formacion técnica le hizo
identificar una oportunidad de
negocio en renovables?

Si. Yo soy técnico electrénico y
toda mi vida me he dedicado a esta
profesién. En el afio 2006 se me
ocurrié una mejora para sistemas
de captacién de energia fotovoltai-
ca, asi que creé una empresa para
desarrollar dos modelos de utili-
dad: un colector fotovoltaico ter-
modinamico y un colector térmico
termodinamico. Asi nacia Energy
Panel. Desde entonces me dedico a
desarrollar sistemas de energias re-
novables en base a estas patentes.

¢Como se define hoy la empresa?

Energy Panel es una empresa de-
dicada a la eficiencia energética y
las energias renovables, a través del
desarrollo y la fabricacién de siste-
mas de aprovechamiento solar y
ahorro energético.

Todos nuestros productos han si-

Nuestros sistemas
siguen trabajando
donde otros paneles
no pueden

_.4-‘5,‘);.».;&

do desarrollados y ensayados en
nuestro propio laboratorio, para
adaptarlos al maximo a las distintas
situaciones climaticas que se dan
en el mercado. Actualmente conta-
mos con 9.000 m? de instalaciones
para fabricacién.

¢ Qué necesidades del mercado cu-
bre su compaiiia?

Estamos alli donde se precise ca-
lefaccién y agua caliente sanitaria
(ACS) a través de energias renova-
bles. Con la aplicacién de nuestros
sistemas a nuestras maquinas con-
seguimos aportar al ambiente con-
fort traducido en calor o frio, se-
gun las necesidades del cliente.

Nuestras soluciones son aptas
desde para el &mbito residencial a
polideportivos, pasando por el sec-
tor alimentario y hasta lavaderos de
coches. Ademas hemos desarrolla-
do una gama de calentadores do-
mésticos para sustituir los tradicio-
nales termos eléctricos y de butano,
que permiten ahorrar un 75% de
energia para calentar el mismo vo-
lumen de agua.

¢Qué productos ofrecen actual-
mente?

Bombas de calor en las que el
evaporador del sistema esta for-

eficiencia
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Estamos alli donde
se precise
calefaccion y ACS a
través de energias
renovables

mado por paneles termodindmicos
expuestos directamente al sol y a
las condiciones climatoldgicas ex-
teriores.

Productos tanto para el entorno
doméstico, que seria la linea Term-
boil, como para el &mbito indus-
trial. Como somos fabricantes y

controlamos la tecnologia desde ce-
ro, no solo ofrecemos producto es-
tdndar sino que contamos con un
equipo de ingenieros técnicos capa-
ces de disefar producto adaptado a
las necesidades concretas de cada
cliente y cada proyecto.

Ademds de este que menciona,
¢cudles son los otros valores dife-
renciales de Energy Panel?
Ademas del know how acumu-
lado y esa flexibilidad a la que me
referia, uno de nuestros valores
afiadidos mds importantes se basa
en que nuestros sistemas siguen
trabajando donde otros paneles no
pueden. Funcionan extremada-
mente bien en climas nublados, in-

cluso cuando estan cubiertos por
una capa de nieve. Hasta sin luz
contintian extrayendo energia.

También el hecho de que , por
ejemplo, en una temperatura am-
biente de cero grados, mientras las
soluciones de otros fabricantes ren-
dirfan en funcién de esa temperatu-
ra, nuestra bomba de calor con
aprovechamiento solar, al recibir
una radiacion solar mds o menos
intensa dependiendo de su ubica-
cidén, actuaria como si la tempera-
tura fuera de 200, lo que significa
que con menos consumo de energia
alcanza la temperatura deseada.
Esto nos hace muy competitivos en
paises con climas muy frios en in-
vierno, donde la temperatura del
aire puede alcanzar los 10-150 bajo
cero. Mientras otras bombas no
funcionan con esa temperatura, las
nuestras si.

¢En qué mercados estdn presen-
tes? ;A través de qué canales de
venta?

En toda Europa, ademads de en
Sudamérica , Panamd y Marruecos.
Y contamos con una sede en Corea
del Sur.

Nuestro clientes, en general, son
ingenierias entre otros prescripto-
res, distribuidores de energias reno-
vables e instaladores. Este afio que-
remos abrir el canal de venta retail
para nuestra gama doméstica, a fin
de que el cliente final los encuentre
en la seccién de linea blanca de
grandes superficies.

¢Cudl es su vision y mision a futu-
ro en el sector de las renovables?
Nuestra filosofia se basa en la in-
novacion y mejora continua,
desarrollando productos que contri-
buyan a la conservaciéon del medio
ambiente, a reducir las emisiones de
CO2y a la eficiencia energética. Esa
fue mi motivacién al crear Energy
Panel y es la que hoy comparto con
todo mi equipo: magnificos profe-
sionales con gran concienciacién
por la preservacion del medio am-
biente. Somos una empresa limpia
que fabrica energfas limpias que
ayudan al medio ambiente. Con ese
objetivo vamos a seguir avanzando,
al que se une el de seguir abriéndo-
nos mercado y seguir creciendo en
facturacion y en expansion.

Eficlencis alfemahiia

ﬂ . EnergyPanel®
)| A

www.energypanel.es
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ENTREVISTA Eulogio Castro Director del Centro de Estudios Avanzados en Energia y Medio Ambiente (CEAEMA) de la Universidad de Jaén

‘“Formacion e investigacion para
el aprovechamiento de nuestros
recursos renovables’

ElCentro de Estudios Avanzados en Energia y Medio Ambiente (CEAEMA) de la Universidad
de Jaén, que agrupa a una treintena de investigadores en el campo de las energias reno-
vables y su relacion con el medio ambiente, se crea en 2012 para fomentar una investiga-
cion cientifico-técnica de calidad y transferir ala sociedad y al sector productivo el conoci-
mientoy las tecnologias desarrolladas. El objetivo Ultimo del CEAEMA es la promociony el
desarrollo delas energias renovables de una forma respetuosa con el medio ambiente.

¢ Qué nivel de desarrollo tienen las
energias renovables en Jaén?; Cud-
les tienen mayores posibilidades de
desarrollo en el futuro?

En términos de consumo final de
energias renovables, la provincia de
Jaén se sittia en la primera posicion
en el contexto andaluz, con 243 ktep
en 2017 (el 25,3% del total), segtin
datos de la Agencia Andaluza de la
Energia. En cuanto a las fuentes fun-
damentales de recursos energéticos
renovables, Jaén cuenta principal-
mente con energia solar (dada su si-
tuacion geogréfica) y energia de la
biomasa (debido a la mayor concen-
tracién de olivar y de espacios natura-
les protegidos de Espafia). Son estas
dos fuentes las que presentan las me-
jores perspectivas de desarrollo, por
su amplia disponibilidad y por los
avances que se pueden conseguir en
los procesos de transformacion.

¢En qué energias centran sus investi-
gaciones?

Por los motivos que apuntaba, en el
CEAEMA nos centramos basicamente
en esos dos tipos de energias renova-
bles: por una parte, la energia derivada
de la biomasa del olivar y del proceso
de obtencién de aceite de oliva; y, por
otra, en la energia solar fotovoltaica.

¢Puede mencionar algun proyecto
destacado en el que estén actualmen-
te inmersos?

Actualmente, los investigadores
del CEAEMA estan involucrados en
cerca de una veintena de proyectos

Energia solary
energia de la biomasa
son las fuentes que
presentan mejores
perspectivas de
desarrollo

de diferentes tipos y que cuentan con
financiacién tanto regional como na-
cional e internacional, para lo que
contamos con un completo equipa-
miento material.

En el campo de la biomasa, nues-
tros ultimos proyectos, enmarcados en
el Plan Nacional de I+D+i sobre Retos
de la Sociedad, se encaminan a la im-
plementacién de biorrefinerias, que
son instalaciones en las que, a partir de
los residuos o subproductos agricolas o
agroindustriales, se pueden obtener
una amplia gama de productos, como
biocombustibles, productos quimicos
renovables (como antioxidantes natu-
rales) o nuevos materiales (como poli-
meros biodegradables o materiales de
construccion a los que se incorporan
residuos agricolas). En Jaén nos cen-
tramos en los residuos del olivar y del
aceite de oliva como materia prima,
aunque también trabajamos con resi-
duos de otros tipos, lo que representa
una ventaja desde el punto de vista
ambiental.

Simulador solar

cYen fotovoltaica?

En el campo de la energia solar fo-
tovoltaica, nuestros tiltimos proyectos
estan destinados a abaratar los costes
de la generacién eléctrica. Por un lado,
se estan planteando nuevos conceptos
tecnoldgicos basados en lentes, células
fotovoltaicas y dispositivos termoeléc-
tricos. Por otro, también se realizan la-
bores destinadas a mejorar el rendi-
miento de los actuales sistemas foto-
voltaicos, por ejemplo, disminuyendo
las pérdidas por polvo y suciedad, para
maximizar la produccién de energia
anual.

¢A qué objetivos principales se orien-
ta su labor investigadora?

Nuestras investigaciones siempre
tienen una doble componente: por
una parte, desarrollamos una investi-
gacién basica para descubrir los meca-
nismos que gobiernan los procesos que
estudiamos (es decir, como y porqué
suceden las cosas); y, por otra, siempre
tenemos presente la idea de la transfe-
rencia de nuestros descubrimientos al
tejido productivo de nuestro entorno,
incluyendo también la extrapolacién a
otros recursos, fuentes o contextos.

En materia de formacion, ofrecen el
Mdster Universitario en Energias Re-
novables de la Universidad de Jaén,
auspiciado por el CEAEMA. ..

Si. El Mdster Oficial en Energias
Renovables, ya en su novena edicién,
ha contado con una buena acepta-
cion desde el principio, ofreciendo
unas excelentes oportunidades de
formacién avanzada en energias re-
novables, que se valora incluso fuera
de nuestras fronteras, como lo mues-
tra el hecho de un alto porcentaje de
estudiantes extranjeros que recibi-
mos cada afio.

Junto al Master Oficial, el CEAE-
MA también es responsable del Pro-
grama de Doctorado en Energias Re-
novables, que permite a los interesa-
dos desarrollar una investigacioén ori-
ginal y de excelencia en el seno de al-
guno de los Grupos de Investigacion
que integran el CEAEMA, asociada a
los proyectos de investigacién en
marcha. Mas de cincuenta estudian-
tes de doctorado, en sus diferentes fa-
ses, estan formandose ahora en el
Programa.

Existe consenso

en el hecho de que el
desarrollo sostenible
de nuestra sociedad
tendra que basarse
en términos como la
energia renovable

¢ Qué oportunidades se abren para
este perfil de profesionales en Jaén y,
en general, en Andalucia?

Las oportunidades para los profe-
sionales con una sélida formacién en el
campo de las energias renovables iran
sin duda en aumento. M4s alld de de-
terminadas coyunturas que puedan ra-
lentizar la expansi6n de estas tecnolo-
glas, existe un consenso generalizado
en el hecho de que el desarrollo res-
ponsable de nuestra sociedad tendra
que basarse en términos como energia
renovable, economia circular, bioeco-
nomia, medio ambiente y sostenibili-
dad. Y no solo en Jaén o en Andalucia,
sino en el plano nacional e internacio-
nal. Desde el CEAEMA, contribuimos
con nuestra investigacién y actividades
de formacion al uso eficiente de los re-
cursos renovables, con especial aten-
cién al medio ambiente, para alcanzar
estos objetivos.
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ENTREVISTA Rafael Alcala, Josep Graell y Albert Oliva Socios fundadores de Trébol Energia

‘‘Nuestros mayores logros estan
en la Innovacion de nuestros productos”

El mercado de la energia estd en constante evolucion, y los
grandes consumidores ya estan aprovechando las nuevas
férmulas de comercializacion para ahorrar en sus costes
gracias al apoyo de consultoras especializadas como Tré-
bol Energia. Los inversores y productores de energias reno-
vables también encuentran soluciones en esta empresa
queda servicio desde Barcelona a toda Espariay Portugal.

¢Cudles son las lineas de negocio de
Trébol Energia?

R.A. Como consultores de negocio
energético, abarcamos todas las solu-
ciones del mercado. Empezamos a
operar en enero de 2013 como una
consultora de negocio energético dedi-
cada a asesorar a grandes consumido-
res a la hora de adquirir y gestionar la
energia que necesitan. Son clientes fi-
nales con consumos anuales entre
100.000 euros y 20.000.000 €. Esa si-
gue siendo nuestra principal actividad,
y también prestamos soporte a comer-
cializadores y productores de energia
eléctrica y de gas de todo el mercado
ibérico, en areas clave como operacio-
nesy estrategia de negocio, a través de
un producto que llamamos 360. Ade-
mas, estamos desarrollando una nue-
va marca, que va a salir pronto al mer-
cado, con soluciones de eficiencia
energética y autoconsumo. Esta nueva
linea esta dirigida a clientes industria-
les y para inversores que quieran en-
trar en el mercado y apostar por la pro-
duccién de energia renovable.

Por otro lado, hemos detectado
multiples problemadticas asociadas a
los tramites relacionados con amplia-
ciones de potencia, altas nuevas, cam-
bios de tarifa etc. Por esta razén esta-
mos impulsando una plataforma para
centralizar las gestiones de incidencias
con las empresas distribuidoras debi-
do a la multitud de trabas que se en-
cuentra el consumidor final.

Queremos ayudar a nuestros clien-
tes a encontrar soluciones rapidas y
efectivas a todas las situaciones que se
puedan encontrar.

Con esta iniciativa queremos con-
tribuir a la mejora de la competitivi-
dad de nuestro tejido empresarial.

¢En algiin caso ofrecen los servicios
de una comercializadora?

A.O. Lo que hacemos es asesorar a
nuestros clientes sobre el producto
que resulta més interesante para su es-
trategia, les hacemos un plan de com-
pra de energia para que luego ellos eli-
jan la comercializadora que mas les in-
teresa. Existen entorno 300 comercia-
lizadoras activas en el mercado espa-
fol. El verdadero valor para nuestros
clientes es la gestion del riesgo asocia-
do en el momento de la compra. Entre

2013y 2018, gracias a nuestro traba-
jo, nuestros clientes se han ahorrado
151 millones de euros. Pero més que
cuantificarlo en ahorro o en inciden-
cias resueltas, nuestros mayores logros
estan en la innovacién que les damos,
sobre todo en productos. Por ejemplo,
hace poco hemos ayudado a que nues-
tros clientes cierren un contrato PPA a
diez afios con una comercializadora.
Se trata de un contrato a largo plazo
en el que los clientes compran una
cantidad de energia a través de una
comercializadora. Este tipo de contra-
tos, hasta ahora, estaban reservados a
consumidores intensivos de electrici-
dad, de los que gastan mas de 4 millo-
nes de euros al afio, y nosotros lo he-
mos conseguido para un grupo de em-
presas de consumo menor (entre
200.000 y 4M€ anuales). Este pro-
ducto les va a suponer un ahorro, pero
atin no se puede determinar, porque a
diez afios vista no sabemos cémo va a
evolucionar el mercado, pero si que
sabemos que supondra mas de un 15
9% respecto los precios de mercado de
este afio 2019.

¢ Qué posicionamiento tiene Trébol
Energia respecto a sus competido-
res?

R.A. Hay pocas consultoras de ne-
gocio energético que tengan mas de
20 empleados, y nuestro equipo supe-
ra con creces los 30 empleados. He-
mos crecido mas de un 300 % en fac-
turacién en los ultimos 3 afios. Estos

son indicadores de que somos lideres
con una amplia cuota de mercado.

El verdadero éxito de Trebol Ener-
gia se basa en la triangulacién entre: el
talento del extraordinario equipo, la
confianza de nuestros clientes que se
traduce en fidelizacion y la innovaciéon
continua para cubrir las necesidades
de nuestros clientes.

cY en qué se diferencian de sus com-
petidores mds directos?

A.O. Sobre todo en nuestro com-
promiso con el cliente, nuestro mode-
lo de negocio y nuestra concepcion del
mercado energético. Nuestro conoci-
miento y el gran equipo que tenemos
nos dotan de herramientas muy po-
tentes para asegurar el éxito del pro-
yecto. El mercado evoluciona a una
velocidad increfble e intentamos

adaptarnos al cambio inmediatamen-
te. Eso es lo que nos permite respon-
der a las necesidades del cliente y dar-
le una solucién a medida, cada cliente
una solucion.

En gestion de activos, ¢solo trabajan
con energias renovables?

J.G. En el mercado al final trabajas
con todas las fuentes de produccidn,
todos consumimos energia del mix
energético, pero en nuestra labor de
asesoramiento a clientes de genera-
cién de energia eléctrica, sdlo trabaja-
mos con cogeneradores y empresas de
fuentes renovables. Nosotros estamos
enfocados a la evolucién del mercado,
que tiende muy claramente a que la
produccién de fuentes renovables ten-
ga mayor peso. Por eso, trabajamos
siempre a favor de una integracion de
fuentes de origen renovable dentro del
consumo de nuestros clientes. Por un
lado, promovemos un negocio que va
a favorecer al pais y, por otro, vamos a
favorecer el sostenimiento del medio
ambiente a través de la produccion y
consumo de fuentes renovables. Atun
queda un largo camino hacia una
transiciéon renovable del mercado
energético.

¢Como va a evolucionar el mercado
energético en el futuro?

J.G. Yo creo que el futuro ya es hoy,
se estan realizando muchas inversio-
nes de produccién en fuentes renova-
bles, que van a ser sostenidas por la
venta a consumidores de contratos a
largo plazo. Eso supone dos benefi-
cios: por un lado, el cliente tiene una

COMPROMISO

parte de su energia o toda a un precio
preestablecido, lo que le da una estabi-
lidad presupuestaria bastante amplia,
y por otro lado se fomenta esa produc-
ci6n de fuentes renovables. Eso esta
influyendo en el mercado para que to-
dos los contratos que se estan hacien-
do a largo plazo vengan de fuentes re-
novables. De esta forma, no serd nece-
saria una prima para incentivar al in-
versor, el propio mercado genera in-
centivos suficientes.

¢Como se estd preparando Trébol
Energia para ese futuro?

R.A. Estamos desarrollando solu-
ciones que van a ayudar a esos inver-
sores y grandes consumidores a enten-
der el mercado y los beneficios obteni-
dos en cada caso. El conocimiento re-
gulatorio y del mercado, junto a un
equipo experto, nos posiciona como el
socio ideal. Por ello, ademas de contar
con un equipo especializado en solu-
ciones de operaciones de PPAs, tam-
bién estamos desarrollando solucio-
nes a medida para inversores que
quieran apostar por fuentes de origen
renovable en Espafia, y darles estabili-
dad a través de ofrecer esa a nuestros
clientes consumidores. Ya estamos di-
sefiando e implementando esas solu-
ciones. Son una realidad.

*.» TREBOL

ENERGIA

www.trebolenergia.es
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ENTREVISTA Carmelo Garcia Director de desarrollo de negocio de Desigenia

‘““Nuestra mision es sustituir

grupos electrogenos por sistemas
hibridos mas eficientes”

Desigenia es una empresa espanola especializada en servicios de eficiencia energética para
reducir la huella de carbono con soluciones hibridas fotovoltaicas. Desde 2013 lleva insta-
lando sistemas hibridos de energia para el sector de las telecomunicaciones, ofreciendo un
suministro eléctrico continuo en estaciones sin red eléctrica. En 2018 ya contaba con mdas de
250 sistemas hibridos instalados en todo el territorio esparnol, reduciendo mas de 9.000 tone-

ladasde CO2al ario.

En el marco de su compromiso con
la eficiencia energética y la sosteni-
bilidad ¢ Qué lineas de negocio es-
tructuran actualmente la activi-
dad de Desigenia?

Actualmente estamos desarro-
llando nuevas soluciones de eficien-
cia energética para diferentes secto-
res. Llevamos afios trabajando con
el sector de las telecomunicaciones y
hemos visto que nuestra solucién es
la mas eficiente para este tipo de es-
taciones, asi que estamos llevando a
cabo diferentes proyectos en otros
paises para internacionalizar nues-
tro sistema hibrido. Ademas, esta-
mos desarrollando otros sistemas de
eficiencia que permitan reducir el
consumo energético, como sistemas
de climatizacién eficientes.

Otras lineas de negocio se estruc-
turan dirigiéndonos a otros merca-
dos, disefiando soluciones personali-
zadas como unidades méviles de te-
lecomunicaciones (cellonwheels)
que nos permitan introducirnos en
nuevos sectores.

¢ Qué les diferencia de otras empre-
sas de su sector? ;Por qué Desige-
nia?

Somos una empresa referente en

Ingenieria e 1+D
Estudiamos tu proyecto y
buscamos una solucién a medida

SRR AV R T T

LLAVE EN MANO
Instalamos nuestros
sistemas y los
ponemos en
funcionamiento

sector de las telecomunicaciones
porque gestionamos nuestros pro-
yectos de principio a fin. Trabajamos
a dia de hoy con todas las operado-
ras de telecomunicaciones de Espa-
fia, como son Telefénica, Vodafone,
Orange o MasMévil. En 2018 cerra-
mos contratos con las grandes gesto-
ras de infraestructuras a nivel inter-
nacional, como Telxius y Cellnex.

Desigenia ofrece un servicio dife-
rente: nuestras soluciones las ofrece-
mos como contrato OPEX o ESaaS
(Energy Savings as a Service), es de-
cir, como contrato de servicios ener-
géticos, permitiendo al cliente con-
tratar el servicio de energia en vez
de comprar una solucién.

¢El objetivo es siempre migrar a
opciones de energia mds modernas
y ecoldgicas para hacer mds efi-
ciente el uso de la energia?

El objetivo es implementar solu-
ciones que reduzcan el gasto ener-
gético y el consumo de combusti-
bles fésiles, permitiendo reducir la
huella de carbono. Para ello utiliza-
mos diferentes sistemas, siendo el
sistema hibrido fotovoltaico el pro-
ducto mas adecuado para este sec-
tor ya que permite utilizar de ma-

O DESIGENIA

nera inteligente y eficiente el uso
de las diferentes fuentes de energfa,
como son la solar y/o edlica, las ba-
terfas o el grupo electrégeno si fue-
ra necesario.

Nuestra misién es sustituir los
grupos electrégenos que funcionan
24 horas ininterrumpidamente por
sistemas hibridos més eficientes.

¢A través de qué productos o siste-
mas?

Como hemos mencionado,
nuestra solucion estrella es el siste-
ma hibrido fotovoltaico para susti-
tuir los grupos electrégenos que
trabajan 24 horas en las estaciones
de telecomunicaciones sin red eléc-
trica. Este sistema permite garanti-
zar el suministro eléctrico de mane-
ra ininterrumpida y garantizar la
calidad del servicio.

A raiz de ese sistema hemos ido
desarrollando diferentes soluciones
para otras aplicaciones con el obje-
tivo de reducir el impacto me-
dioambiental. Esas otras soluciones
van enfocadas a sistemas de clima-
tizacién, con soluciones mas efi-
cientes que permiten reducir o eli-
minar el uso de aires acondiciona-
dos mediante sistemas de extrac-

INSTALACIONES:
. ¥ Fabrica y montaje
¥ Fabricamos la solucién

cién de aire caliente o gestién de los
flujos de aire.

¢Su trabajo abarca desde la aseso-
ria de proyectos hasta la instala-
cion y posterior supervision? ;Sus
soluciones son llave en mano?

Si, todas nuestras soluciones son
proyectos llave en mano. Nos encar-
gamos de todo el proceso, desde la
asesoria y el estudio del proyecto, in-
cluyendo el disefio y la fabricacién
(contamos con fabrica propia gra-
cias a nuestra empresa matriz SME
Soluciones), hasta la instalaciéon y
puesta en marcha.

En nuestro servicio post-venta,
incluimos la gestion y el control de
las infraestructuras 24/7 de manera
remota junto con los servicios de
mantenimientos para garantizar la
calidad del servicio y que el cliente
no tenga que preocuparse de las in-
fraestructuras.

¢ Qué ahorros energéticos pueden
conseguir para sus clientes?

En 2018, hemos conseguido re-
ducir més de 3 millones de litros de
combustibles fésiles, en especial de
gasoil, gracias a la instalacion de
mas de 250 sistemas hibridos. Esto
supone una reduccién de mas de
9.000 toneladas de COz.

La reduccién del uso de los gene-
radores diésel supone ademds un
ahorro en costes operativos, ya que
el mantenimiento de estos sistemas
supone un gasto elevado. Desigenia
ofrece este servicio de mantenimien-
to en el acuerdo ESaaS que permite

¥ Ensamblamos y montamos

oM
¥ Mantenimientos preventivos

¥ Operaciones comrectivas

¥ Gestidn predictiva de incidencias

SERVICIO TECNICO

v Monitorizamos y controlamos nuestras
instalaciones 24x7

¥ Gestion remota de sistemas hibridos
¥ Gestidn de incidencias

“En 2018 hemos
reducido mas de 3
millones de litros de
combustibles fosiles
gracias ala
instalacion de mas
de 250 sistemas
hibridos, lo que
supone una reduccion
de mas de 9.000
toneladas de CO2”

ofrecer estas soluciones como un
contrato de servicios energéticos.

Ademas, la instalacion de siste-
mas de free-cooling permite el apa-
gado de aires acondicionados, lo
que supone un ahorro en el consu-
mo energético de las estaciones.

Sobre la base del camino recorrido
¢Cudl es su hoja de ruta a futuro?

Este afio hemos conseguido dos
premios importantes, el primero el
de este grupo editorial, con el pre-
mio al Compromiso Medioambien-
tal en la pasada gala de los II Pre-
mios Tecnologia de La Razén. El se-
gundo, ha sido como Partner del
Ano de Telefénica, en los premios
otorgados por el Grupo Telefénica a
nivel global en su anual Workshop
de Eficiencia Energética.

Este aflo esperamos poder inter-
nacionalizar nuestras soluciones y
llegar a otros mercados, continuar
explorando nuevos sistemas que
contribuyan a reducir la huella de
carbono y minimizar el impacto
medioambiental, y seguir utilizan-
do fuentes de energias renovable
para ello.

. Iq

@ ' o U
G,
.!

‘:!::l' o

L) R

www.desigenia.com




EDITADO POR: Guia de Prensa, S.L.. ¢/ Metalurgia, 38-42. 1° Planta
08038 Barcelona. Tel. 902 026 111 - Fax: 93 390 13 51. www.guiadeprensa.com i

i Guiade Prensa, S.L. no comparte necesariamente las opiniones que puedan expresarse en articulos y entrevistas. Ninguna parte de esta publica-
¢ cidn puede ser reproducida, grabada en sistema de almacenamiento o transmitida en forma alguna ni por cualquier procedimiento, ya sea electré-
nico, mecanico, reprogréfico, magnético o cualquier otro, sin autorizacién previa y por escrito de Guia de Prensa, S.L.

PRODUCTOS PRIHODA DE FIBRAS

RECICLADAS REPREVE’

Ditusores textiles y conductos de material 100% reciclado
Compromiso Prihoda con el medio ambiente

FABRICAMOS
RESPONSABLEMENTE
PARA MARCAR LA DIFERENCIA
Nuestros Conductos y Difuso-
res textiles han sido desarrollados
especialmente para cumplir con
los requisitos técnicos mas exi-
gentes. Colaboramos con la com-
pafiia Unifi Fibers, fabricante glo-
bal de tejidos en base a fibras reci-
cladas REPREVE® producidas a
partir de botellas de PET. Gracias
a las fibras recicladas REPREVE®,
nuestro producto cumple con los
principios medioambientales y
desarrollo sostenible. Los difuso-
res y conductos textiles tipo PMIre
tienen el mismo aspecto y funcio-
nalidad que los producidos en te-
la tipo PMI, siendo resistentes al
fuego, antibacterianos, antiestati-
cos e idéneos para salas blancas.

CONFIE EN LO QUE
SUMINISTRAMOS

Todos nuestros productos se
fabrican bajo pedido, segun los
requisitos especificos del cliente,
de conformidad con la norma ISO
9001 y el certificado de Medio
Ambiente ISO 14001. En nuestro
esfuerzo por mantener la alta ca-
lidad, todo pedido contiene la in-
formacién de produccién y nu-
mero original de identificacién de
las bobinas de material utilizado.
Gracias al sistema de control U-
TRUST garantizamos que todos
los productos PRIHODA de fibras
recicladas REPREVE® tienen tra-
zabilidad integral durante todo el
proceso, transparencia y con sos-
tenibilidad medioambiental certi-

ficada. El cliente tiene la comple-
ta seguridad de que el producto
suministrado estd hecho de mate-
riales reciclados.

Los tejidos PRIHODA PMIre
han sido certificados de acuerdo
con los estandares REPREVE®.
Los productos fabricados en PMI-
re contienen en cada conducto las
etiquetas originales REPREVE®
para certificar su origen.

Los tejidos de PMIre, cumplen
con los principios de sostenibili-
dad permanente y son respetuo-
sos con el medioambiente, por
muchas razones como:

1- Micro perforacién - la pene-
tracién de aire por una superfi-
cie microperforada de preci-
sién reduce la absorciéon de
polvo y, con ello, el consumo
del ventilador.

2- Menor grado de filtracién —
Gracias a la micro perforaciéon
utilizamos un menor grado de
filtracion, ganando eficiencia en
el consumo de los ventiladores.

3 - Menos mantenimiento — Me-
nor cantidad de polvo acumu-
lado, ahorro de tiempo y ener-
gia en el cambio y el lavado de
los sistemas.

4 - Ecualizadores Prihoda — Es-
tructura “abierta”, en compa-
racién con la malla tradicional
“cerrada”, reduce la pérdida
de presién, impidiendo la acu-
mulacién de polvo.

5 - Formas innovadoras —Seccio-
nes de material situados en la
misma direccién del flujo de
aire, reduciendo significativa-
mente la pérdida de presion.

QUE FABRICAMOS

En PRIHODA fabricamos Siste-
mas de Distribucién de Aire de
materiales textiles, disefiados y
realizados especificamente para
cada instalacidon. Realizamos es-
tudio completo de disefio y efi-
ciencia energética, teniendo en
cuenta todas las variables posi-
bles para para conseguir la per-
fecta distribucién de aire.

CADA M2 DE TEJIDO REPREVE’
EQUIVALE A 13 BOTELLAS
DE PET RECICLADAS
Especificaciones:
- Fabricado con REPREVE® -
100% material reciclado
- Resistente al fuego B-s1, dO EN
ISO 13501-1:2003, cumple UL
(NFPA 90a)
- Antibacteriano (antimicrobia-
no) EN ISO 20645
- Calidad para salas blancas - No
libera particulas - ISO 14644-
1: clase 4
- Antiestatico: fibras de carbono
embutidas
- 10 afios de garantia
- Disponible también en colores
personalizados

SPAIN
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www.prihoda.es
tecnico@prihoda.es
Tel. (+34) 931178 422

REPQEVE
IT'S WHAT'S IN IT

En comparacion con el poliester no reciclado, REPREVE
disminuye el consumo de energias y agua, asi como las
emisiones de gases invernadero

o

B Poliester cruda no reciclado
I REPREVE poliester erude

Porcentaje de consumo [/ emisiones

Contumo Consumo Emisidn de Banach 1 0 ot ot ey Eutibisndio,
de energlas de agua gases invernadero eapeclives povd by Miados de policater
Mgl g} (kg COZ) e la marve REPREVE
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