
Iberent impulsa la transformación digital 
con un renting tecnológico al alza

durante todo el ciclo del contra-
to. Entre sus innovaciones des-
taca “Shop&Go”, una solución 
e-commerce para partners de 
distribución que agiliza la ges-
tión tecnológica. Además, ofre-
cen Protección Multirriesgo y 
programas de Renting Circular 
que promueven sostenibilidad 

equipos, alargando su ciclo de 
vida y reduciendo su impacto 
medioambiental. “Esta apuesta 
por el Renting Circular apor-
ta eficiencia y responsabilidad, 
alineándose con prácticas em-
presariales cada vez más valora-
das, también dentro de nuestros 
servicios, como la certificación 
y gestión del borrado de datos, 
algo básico para proteger la in-
formación y propiedad intelec-
tual de nuestros clientes en los 
dispositivos que se reciclan o 
renuevan”, sostienen desde la 
compañía.

“En un entorno empresarial 
marcado por la transformación 
tecnológica acelerada, en  Ibe-
rent Technology ofrecemos más 
que renting: brindamos una fór-
mula eficiente, flexible y confia-
ble para que las empresas se cen-
tren en crecer sin preocuparse 
por la gestión de la infraestruc-
tura tecnológica. Y lo hacemos 
con una atención personalizada 
gestionada por un equipo huma-
no profesional con más de 20 
años de experiencia en el merca-
do español, nuestro mejor aval”, 
concluye Thomas Imfeld.

En línea con esa política, Ibe-
rent apuesta por un modelo de 
renting personalizado, con un 
interlocutor único para cada 
cliente y seguimiento integral 

C
ada vez más compañías 
apuestan por el renting 
tecnológico para acce-
der a tecnología de últi-
ma generación sin reali-

zar grandes inversiones iniciales. 
En este contexto, Iberent 

Technology se consolida como 
un aliado estratégico, combi-
nando innovación, flexibilidad 
financiera, sostenibilidad y un 
servicio integral de acompaña-
miento.

EL MERCADO DEL RENTING 
GANA TERRENO EN 2025

Aunque no existen cifras es-
pecíficas para el renting tecno-
lógico en 2025, contrastar estos 
datos con tendencias del sec-
tor tecnológico español aporta 
contexto valioso. El ecosiste-
ma tech en España creció un 
22 % en 2025, generando más 
de 108.000 empleos directos y 
movilizando recursos por valor 
de 14.816 millones de euros, tal 
como revela el Informe Nacio-
nal de Empresas Tech 2025. Este 
dinamismo sugiere que el ren-
ting tecnológico está claramen-
te alineado con una tendencia 
general de digitalización ágil y 
de creciente demanda de acceso 
flexible a hardware y soluciones 
innovadoras.

Thomas Imfeld CEO de Ibe-
rent Technology, explica que la 
empresa “garantiza a través de 
nuestros colaboradores del ca-
nal de distribución acreditada, 
equipos y soluciones de marcas 
líderes, desde portátiles de úl-
tima generación hasta dispo-
sitivos móviles, impresión, co-
municaciones o audiovisuales. 
Nuestros clientes de empresa 
tienen la libertad de elección 
de su proveedor de tecnología 
para actualizar y equipar su em-
presa, esto evita la obsolescen-
cia tecnológica y mantiene a las 
empresas en la vanguardia de la 
competitividad”.

FLEXIBILIDAD FINANCIERA Y 
PREVISIBILIDAD

Hoy en día, cuando la flexi-
bilidad y la capacidad de adap-
tación son clave, el modelo de 
renting permite liberar capital 
para invertir en crecimiento. 
Con Iberent, los planes son per-
sonalizables y escalables, adap-
tándose al ritmo y necesidades 
de cada cliente, haciendo ac-
cesible la tecnología y equipa-
miento también a autónomos, 
pymes y grandes corporaciones 
con un control de costes claro y 
sostenible.

“En Iberent ofrecemos un 
enfoque 360º. En colaboración 
con el distribuidor, no nos limi-
tamos solo a la parte financiera, 
sino también a la parte de valor 
añadido como instalación, ac-
tualizaciones de equipamiento 
y soporte especializado a través 
de nuestro departamento de 
Servicio Multirriesgo. El cliente 
cuenta con un acompañamiento 
constante, asegurando continui-
dad operativa y resolución ágil 
de incidencias”, cuenta Imfeld.

SOSTENIBILIDAD Y  
ECONOMÍA CIRCULAR

La compañía promueve la 
reutilización y el reciclaje de 

y eficiencia sin costes ocultos. 
La empresa mantiene contac-
to con el 100 % de sus clientes 
para asegurar una experiencia 
satisfactoria, reflejando la cul-
tura de cuidado que caracteriza 
a Iberent.

El canal de distribución es un 
motor clave para Iberent, po-
tenciando las ventas de tecno-
logía y equipamiento median-
te soluciones 360 adaptadas a 
cada empresa o autónomo. Para 
ayudar y facilitar el trabajo y 
gestión a todo el canal de dis-
tribución Iberent lanza su plata-
forma “Iberent Academy”, dando 
soporte de forma sencilla e intui-
tiva, resolviendo todas las dudas 
que puedas surgir respecto a la 
contratación  de los servicios de 
renting tecnológico. Hoy, el ren-
ting tecnológico se concibe como 
un servicio inteligente, alineado 
con cada etapa del negocio, en 
el que Iberent no solo financia la 
tecnología, sino que asegura que 
funcione para el cliente.

Iberent Technology 
se consolida 
como un aliado 
de la digitalización 
empresarial, 
combinando 
innovación, 
flexibilidad financiera, 
sostenibilidad y 
servicio integral

La compañía 
promueve la 
reutilización y el 
reciclaje de equipos, 
alargando su ciclo de 
vida y ofreciendo un 
renting tecnológico 
eficiente, flexible y 
confiable

La empresa promueve 
la sostenibilidad con 
programas de Renting 
Circular y gestión 
responsable del ciclo 
de vida de los equipos

www.iberent.com

El renting tecnológico se ha convertido en una de las 
palancas clave de la digitalización empresarial en España.

Para la dirección de Iberent 
Technology, el renting ya no 
es solo una fórmula finan-
ciera, sino que las empresas 
buscan socios estratégicos 
que aporten agilidad, perso-
nalización y acompañamien-
to constante. En este sentido, 
el renting tecnológico ha 
dejado de ser una alternati-
va para convertirse en una 
ventaja competitiva.
En Iberent llevan más de 
veinte años trabajando bajo 
esta visión, hasta el punto 
de que la compañía reco-
noce que la tecnología es 
un activo estratégico cuya 
adquisición debe ser flexible 
y escalable, adaptándose 
al ritmo de cada negocio. 
Este enfoque permite eli-
minar barreras de entrada, 
actualizar equipamiento sin 
fricciones y garantizar tran-
quilidad operativa, gracias a 
un equipo que acompaña y 
resuelve con eficacia cada 
necesidad.

UNA NUEVA VISIÓN  
DEL RENTING 
TECNOLÓGICO

Thomas Imfeld CEO de Iberent Technology


