
Iberent impulsa la transformación digital 
 con un renting tecnológico al alza

con el distribuidor, no nos limi-
tamos tan solo a la parte finan-
ciera sino también a la parte de 
valor añadido como instalación, 
actualizaciones de equipamien-
to y soporte especializado a tra-
vés de nuestro departamento de 
Servicio Multirriesgo. El cliente 
cuenta con un acompañamiento 
constante, asegurando continui-

C
ada vez más compañías 
apuestan por el renting 
tecnológico para ac-
ceder a tecnología de 
última generación sin 

realizar grandes inversiones ini-
ciales. 

En este contexto, Iberent Te-
chnology se consolida como un 
aliado estratégico, combinando 
innovación, flexibilidad finan-
ciera, sostenibilidad y un servi-
cio integral de acompañamiento.

El mercado del renting 
gana terreno en 2025

Aunque no existen cifras espe-
cíficas para el renting tecnológico 
en 2025, contrastar estos datos 
con tendencias del sector tecno-
lógico español aporta contexto 
valioso. El ecosistema tech en 
España creció un 22 % en 2025, 
generando más de 108 000 em-
pleos directos y movilizando re-
cursos por valor de 14 .816 mi-
llones de euros, así lo revela el 
Informe Nacional de Empresas 
Tech 2025. Este dinamismo su-
giere que el renting tecnológico 
está claramente alineado con una 
tendencia general de digitaliza-
ción ágil y creciente demanda de 
acceso flexible a hardware y so-
luciones innovadoras.

Xavier Martínez, Chief Sales & 
Marketing Officer de Iberent Te-
chnology, explica que la empre-
sa “garantiza a través de nues-
tros colaboradores del canal de 
distribución acreditada, equipos 
y soluciones de marcas líderes, 
desde portátiles de última gene-
ración hasta dispositivos móvi-
les, impresión, comunicaciones o 
audiovisuales. Nuestros clientes 
de empresa tienen la libertad de 
elección de su proveedor de tec-
nología para actualizar y equipar 
su empresa, esto evita la obsoles-
cencia tecnológica y mantiene a 
las empresas en la vanguardia de 
la competitividad”.

Flexibilidad financiera 
y previsibilidad

Hoy en día la flexibilidad y 
capacidad de adaptación es cla-
ve, el modelo de renting permi-
te liberar capital para invertir 
en crecimiento. Con Iberent, los 
planes son personalizables y es-
calables, adaptándose al ritmo 
y necesidades de cada cliente, 
haciendo accesible la tecnología 
y equipamiento también a autó-
nomos, pymes y grandes corpo-
raciones, además, proporcionan 
un control de costes claro y sos-
tenible.

“En Iberent ofrecemos un 
enfoque 360º. En colaboración 

dad operativa y resolución ágil 
de incidencias”, cuenta Martínez.

Sostenibilidad y 
economía circular

La compañía promueve la re-
utilización y el reciclaje de equi-
pos, alargando su ciclo de vida y 
reduciendo su impacto medioam-
biental. “Esta apuesta por el Ren-
ting Circular aporta eficiencia y 
responsabilidad, alineándose con iberent.es

prácticas empresariales cada vez 
más valoradas, también dentro 
de nuestros servicios, la certifi-
cación y gestión del borrado de 
datos, algo básico para proteger 
la información y propiedad in-
telectual de nuestros clientes en 
los dispositivos que se reciclan 
o renuevan”, sostienen desde la 
compañía.

“En un entorno empresarial 
marcado por la transformación 

tecnológica acelerada, en Iberent 
Technology ofrecemos más que 
renting: brindando una fórmu-
la eficiente, flexible y confiable 
para que las empresas se cen-
tren en crecer sin preocuparse 
por la gestión de la infraestruc-
tura tecnológica, todo ello con 
una atención personalizada ges-
tionada por un equipo humano 
profesional, con más de 20 años 
de experiencia en el mercado es-
pañol, nuestro mejor aval”, con-
cluye Xavier Martínez.

En línea con esa política, Ibe-
rent apuesta por un modelo de 
renting personalizado, con un 
interlocutor único para cada 
cliente y seguimiento integral 
durante todo el ciclo del contra-
to. Entre sus innovaciones des-
taca “Shop&Go”, una solución 
e-commerce para partners de 
distribución que agiliza la ges-
tión tecnológica. Además, ofre-
cen Protección Multirriesgo y 
programas de Renting Circular 
que promueven sostenibilidad y 
eficiencia sin costes ocultos. La 
empresa mantiene contacto con 
el 100 % de sus clientes para ase-
gurar una experiencia satisfacto-
ria, reflejando la cultura de cui-
dado que caracteriza a Iberent.

El canal de distribución es un 
motor clave para Iberent, poten-
ciando las ventas de tecnología y 
equipamiento mediante solucio-
nes 360 adaptadas a cada empre-
sa o autónomo. Hoy, el renting 
tecnológico se concibe como un 
servicio inteligente, alineado con 
cada etapa del negocio, en el que 
Iberent no solo financia la tecno-
logía, sino que asegura que fun-
cione para el cliente.

Iberent Technology 
garantiza tranquilidad 
operativa a sus 
clientes mediante 
un acompañamiento 
constante y resolución 
ágil de incidencias

La compañía promueve la 
reutilización y el reciclaje 
de equipos, alargando su 
ciclo de vida y ofreciendo 
un renting tecnológico 
eficiente, flexible y 
confiable

Iberent Technology 
se consolida como un 
aliado de la digitalización 
empresarial, combinando 
innovación, flexibilidad 
financiera, sostenibilidad y 
servicio integral Iberent potencia el 

canal de distribución, 
ofreciendo soluciones 
tecnológicas integrales 
adaptadas a cada etapa 
del negocio

El renting tecnológico se ha convertido en una de las 
palancas clave de la digitalización empresarial en España. 

Para la dirección de Iberent 
Technology, el renting ya no 
es solo una fórmula finan-
ciera, sino que las empresas 
buscan socios estratégicos 
que aporten agilidad, perso-
nalización y acompañamien-
to constante. En este senti-
do, el renting tecnológico ha 
dejado de ser una alternativa 
para convertirse en una ven-
taja competitiva.
En Iberent llevan más de 
veinte años trabajando bajo 

esta visión, hasta el punto 
que la compañía reconoce 
que la tecnología es un activo 
estratégico cuya adquisición 
debe ser flexible y escalable, 
adaptándose al r itmo de 
cada negocio. Este enfoque 
permite eliminar barre-
ras de entrada, actualizar 
equipamiento sin fricciones 
y garantizar tranquilidad 
operativa, gracias a un equi-
po que acompaña y resuelve 
con eficacia cada necesidad.

Xavier Martínez, Chief Sales & Marketing Officer de Iberent Technology

Una nueva visión del renting tecnológico


