
Bierzo Élite: 
El método que revoluciona la captación de 

clientes con intención real de compra

Frente a este problema, 
nace Bierzo Élite, el ser-
vicio Premium de Bier-
zoSEO, diseñado para 
empresas que no quieren 

más tráfico… sino negocios que 
crecen de verdad.

La propuesta es simple y con-
tundente: entregar contactos 
exclusivos, con intención real 
de contratar, directamente al 
cliente, sin intermediarios ni 
competencia. Y todo ello con 
una metodología propia que 
combina estrategia, analítica y 
creatividad.

UN SISTEMA PROBADO: 
LEADS EXCLUSIVOS CON 
INTENCIÓN DE COMPRA

Detrás de Bierzo Élite hay 
años de experiencia en marke-
ting de resultados. Su fundador, 
Álvaro Blanco, resume el servicio 
con una frase que refleja la esen-
cia de la agencia: “No vendemos 
clicks, vendemos oportunidades 
de negocio”.

El funcionamiento del sistema 
es tan riguroso como transparen-
te. El equipo analiza las búsque-
das reales que hacen los usuarios 
con intención de contratar —por 
ejemplo, “abogado de extranje-
ría en Madrid”, “clínica dental 
con financiación” o “academia 
de oposiciones presencial”— y 
construye campañas de Google 
Ads y páginas de aterrizaje opti-
mizadas que atraen únicamente 
a ese público.

A diferencia de otras agen-
cias, BierzoSEO no comparte los 
contactos entre clientes: cada 
lead es exclusivo y está verifi-
cado.

Así, el cliente no paga por “vi-
sitas” ni “impresiones”, sino por 
un sistema que convierte tráfico 
en negocio.

ADIÓS A LAS AGENCIAS 
QUE PROMETEN HUMO

El modelo tradicional de las 
agencias de marketing está ago-
tado: informes llenos de métricas 

irrelevantes, presupuestos opa-
cos y resultados que nadie pue-
de verificar. BierzoSEO se aleja 
radicalmente de ese enfoque.

Su filosofía se apoya en tres 
pilares:

1. Leads verificados y exclusi-
vos. No se venden ni se com-
parten con nadie más.

2. Optimización semanal. Cada 
campaña se ajusta continua-
mente para maximizar el re-
torno.

3. Transparencia total. El clien-
te sabe cuánto invierte, qué 
resultados obtiene y cuál es 
el coste real por oportunidad 
generada.
El resultado es un servicio que 

actúa como un departamento de 
captación externo, con un equi-
po especializado que entiende el 
negocio del cliente, sus márge-
nes y su rentabilidad.

“Nos obsesiona el retorno, no 
los likes ni los clics”, explica Ál-
varo Blanco. “Preferimos entre-
gar diez oportunidades reales 
que cien formularios vacíos.”

DISEÑADO PARA 
EMPRESAS QUE BUSCAN 
CRECIMIENTO REAL

Bierzo Élite está orientado a 
negocios que ya tienen capaci-
dad de atender nuevos clientes, 
pero necesitan sistemas escala-
bles y predecibles de captación.

Entre sus clientes habituales 
se encuentran despachos de abo-
gados, clínicas de salud, acade-
mias, inmobiliarias, centros de 
estética, empresas de servicios 
profesionales y negocios B2B.

Cada proyecto arranca con 
una auditoría completa del sec-
tor, análisis de competencia, se-
lección de palabras clave con 
intención transaccional y desa-
rrollo de páginas de aterrizaje 
personalizadas. A partir de ahí, 
el equipo gestiona la inversión 
publicitaria (sin recargos ocul-
tos) y optimiza las campañas se-
mana a semana para mantener 
la rentabilidad. 

El servicio no requiere perma-
nencia: el cliente sigue solo si los 
resultados justifican la inversión. 
Y esa confianza en los datos es lo 
que ha convertido a BierzoSEO 
en un referente en captación in-
teligente dentro del panorama 
digital español.

RESULTADOS QUE SE MIDEN 
EN CLIENTES, NO EN CLICS

Los testimonios de los clientes 
hablan por sí solos, BierzoSEO 
tiene más de 160 reviews de 5 
estrellas en Google. Abogados 
que han pasado de recibir con-
sultas esporádicas a tener lista 
de espera. Clínicas que llenan 
sus agendas mensuales. Acade-
mias que multiplican por tres su 
número de alumnos en menos 
de un trimestre.

El denominador común: todos 
reciben leads exclusivos filtrados 
por intención de compra, lo que 
permite a sus equipos comercia-
les cerrar más contratos con me-
nos esfuerzo.

Cada oportunidad generada 
pasa por un sistema de valida-
ción automática y manual para 

evitar duplicados, spam o con-
sultas sin relevancia. Y todo el 
proceso se monitoriza desde un 
panel propio, donde el cliente 
puede ver en tiempo real las mé-
tricas de su campaña: llamadas, 
formularios y coste por lead.

MARKETING RENTABLE, 
MEDIBLE Y SIN 
INTERMEDIARIOS

Bierzo Élite representa una 
nueva forma de entender el mar-
keting digital: menos teoría, más 
rentabilidad.

Su equipo no promete magia, 
sino un método medible y orien-
tado a resultados.

En lugar de dispersar pre-
supuestos en redes sociales o 
estrategias de branding poco 
tangibles, concentra todos los 
recursos en la parte más crítica 
del embudo: la conversión.

Además, ofrece soporte es-
tratégico continuo para ayudar 
a sus clientes a cerrar las opor-
tunidades generadas: scripts de 

atención telefónica, formación 
en respuesta a leads y asesora-
miento en precios y márgenes.

El objetivo final es que cada 
cliente alcance un sistema de 
captación estable, escalable y 
sostenible.

CÓMO ACCEDER AL 
PROGRAMA BIERZO ÉLITE

El servicio Premium se contra-
ta directamente desde bierzoseo.
com/premium/bierzo-elite/.

Cada nuevo cliente pasa por 
un proceso de selección para ga-
rantizar que el producto o servi-
cio tiene demanda y que el nego-
cio está preparado para atender 
un volumen creciente de leads.

Tras una primera entrevis-
ta gratuita, el equipo define un 
plan a medida con objetivos y 
estimaciones de retorno.

Durante noviembre, Bierzo-
SEO ofrecerá condiciones es-
peciales de entrada a nuevos 
clientes seleccionados, con con-
figuración gratuita de las prime-
ras campañas y análisis inicial 
sin coste.

Para las empresas que quie-
ren dejar de gastar en clics y 
empezar a invertir en resulta-
dos reales, Bierzo Élite se pre-
senta como una oportunidad 
clara: una forma transparente, 
predecible y rentable de conse-
guir clientes con intención de 
compra.

AGENCIA SEO REMITIDO

En el saturado mundo del marketing digital, las 
empresas invierten miles de euros en campañas 
que no convierten, leads que no contestan y visitas 
que nunca se traducen en ventas. La frustración 
es general: muchos pagan por clics, pero pocos 
consiguen clientes reales.

bierzoseo.com/premium/bierzo-elite/


